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Bank of China, Your Premier Bank of RMB Services

Bank of China is one of the oldest as well as one of the most
internationalized commercial banks in China with a history of
more than one hundred years. It provides services to customers
through its more than 600 overseas institutions in 44 countries
and regions, including Hong Kong, Macau and Taiwan, and
plays an important role in supporting Chinese enterprises
"Going Global”. Bank of China is by far one of the most
diversified Chinese banks. Besides its core business of
Commercial Banking, it is also active in Investment Banking,
Assets Management, Insurance, Leasing, etc.

Bank of China Frankfurt Branch was established in May 1989
and was the first overseas branch of Chinese banks in
Germany. Bank of China provides services for Sino-German
commercial interaction; offers local enterprises, individuals and

Bank of China Frankfurt Branch
Bockenheimer Landstr. 24
60323 Frankfurt

Tel: 069-1700900
service.de@bankofchina.com

“Going Global” Chinese enterprises, local Chinese as well as
overseas Chinese a full range of highly-qualified, efficient, safe,
convenient and reliable services.

In order to be closer to customers so as to provide better
services, Bank of China Hamburg Branch was founded in May
1993. Additional branches were established in Dusseldorf in
2010, Berlin in 2013, and Munich in 2015. This is not only a
step further in the internationalization for Bank of China, but
also another significant testimony of the continuously deepening
economic and trade relations between China and Germany.

On the 19t of June 2014, Bank of China Frankfurt Branch was

authorized by the People’s Bank of China to act as RMB-
Clearing-Bank in Germany.
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Prof.-Ing. Wolfgang Luan,
Prasident des CIHD

Sehr geehrte Mitglieder und Freunde/innen
des CIHD, liebe Leser/innen,

Ich méchte Sie an dieser Stelle im neuen
Jahr 2016 begrif3en und hoffe, dass Sie den
Jahreswechsel 2015/16 gut vollzogen haben.
Das Jahr 2015 war ein bewegendes Jahr, in
politischer und wirtschaftlicher Hinsicht sowie
fur den CIHD. Wir haben in 2015 nochmals
deutlich mehr chinesische Delegationen bei
uns begrtfRen diurfen und konnten einige neue
strategische Partnerschaften schlieBen von
denen unsere Mitglieder zukinftig profitieren
werden.

Das zentrale Thema dieser Ausgabe des
CIHD-Magazins ist eines der wichtigsten
Projekte in der Amtszeit der chinesischen
Regierung um den Prasidenten Xi Jinping und
den Ministerprasidenten Li Kegiang — die ,One
Belt, One Road" Initiative. Dieses Megaprojekt
hat mehrere Zielsetzungen, die wichtigsten
hierbei sind jedoch die wirtschaftliche Forde-
rung der westlichen Regionen Chinas durch
eine bessere logistische Anbindung nach
Russland und Europa, der Aufbau einer alter-
nativen Handelsroute zum Seeweg und die
Forderung der wirtschaftlichen Entwicklung
der Anrainerstaaten der neuen Handelsroute.
All dies dient der weiteren wirtschaftlichen
Entwicklung Chinas und der Reduzierung der
Abhangigkeiten von bestehenden Handels-
wegen. In mehreren Artikeln beleuchten wir
das Thema aus unterschiedlichen Blick-
winkeln.

Ich personlich habe mich sehr Uber das aus-
fuhrliche Interview mit dem Vorstandsvor-
sitzenden der Beijing Automotive Group (kurz
BAIC), Herrn Xu, gefreut, der in diesem Ge-
sprach einen tiefen Einblick in die weitere

strategische Planung von BAIC gibt. Eine
Rolle in dieser Strategie werden auch weitere
Ubernahmen und Beteiligungen von deu-
tschen Unternehmen in der Automobilindustrie
sein — der gewlinschte Einstieg bei Daimler ist
hier nur das prominenteste Ziel. Ich kann mir
gut vorstellen, dass wir in diesem Zusammen-
hang in Zukunft noch einiges von BAIC horen
werden.

Unternehmensibernahmen und —beteili-
gungen sind ein gutes Stichwort flir den letzten
Punkt meines GruBwortes. Ich darf an dieser
Stelle mit der BDO AG, eine der grof3ten Wirt-
schaftsprufungsgesellschaften in Deutschland,
ein neues CIHD-Mitglied begriiRen. Die BDO
AG hat sich inshesondere auch auf das M&A
Geschaft spezialisiert und begleitet bereits seit
vielen Jahren Transaktionen zwischen China
und Deutschland. Ich freue mich Uber dieses
neue Mitglied und heil3e es hiermit im Kreise
des CIHD willkommen!

lhnen, liebe Leser, mdchte ich zum Abschluss
viel Vergnligen beim Lesen dieses Magazins
winschen und ich hoffe, dass Sie auch dies-
mal wieder viel Interessantes fir sich finden
werden.
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Interview mit Herrn Heyi Xu

Vorstandsvorsitzender Beijing
Automotive Group Co., Ltd.

Herr Heyi Xu

CIHD: Herr Vorstandsvorsitzender Xu,
kénnen Sie unseren deutschen Lesern den
Konzern Beijing Automotive Group Co.,
Ltd. (nachfolgend kurz BAIC) vorstellen?

Das Unternehmen BAIC Group ist einer der
wichtigsten Akteure der chinesischen Automo-
bilindustrie. Mehr als 100 Automobilhersteller
konkurrieren in diesem Bereich miteinander
und im chinesischen Ranking belegen wir
aktuell den funften Platz und befinden uns in
einer Phase der rasanten Entwicklung. Diese
Entwicklung wird durch unsere Produktions-
und Verkaufszahlen, welche sich in der
Zeit von 2006 bis 2014 verdoppelt haben,
eindrucksvoll belegt. Die durchschnittliche
jahrliche Wachstumsrate betragt 31%, womit
wir derzeit der am schnellsten wachsende
Automobilhersteller Chinas sind. Seit 2013
gehoren wir zu den "FORTUNE" Global 500
und im Jahr 2015 sind wir dort auf Platz 207
vertreten.

BAIC Group ist ein vorausschauendes Unter-
nehmen mit strategischen Visionen und einem
ausgepragten Ehrgeiz. Wir erkennen deutlich
die aktuelle Tendenz unserer Gesellschatft,
sich von einem traditionell gepragten Wirt-
schaftsmodell zu einem aufgehenden vernetz-
ten Wirtschaftsmodell zu wandeln. Wir sehen
dartiber hinaus auch Tendenzen der Automo-
bilindustrie, ihre Autos mit immer mehr Intelli-
genz und elektrischen Systemen auszustatten
sowie den Leichtbau und die Vernetzung vor-
anzutreiben. Eine weitere Tendenz findet sich
in der Integration des traditionellen Automobil-
baus und der Internet Branche. Diese Trends

werden einen enormen Wandel in der Organi-
sations- und Produktstruktur sowie grund-
legend neue Geschaftsmodelle der Automobil-
industrie mit sich bringen.

Um den Anforderungen des Wandels gerecht
werden zu konnen, schlagen wir zwei "Uber-
gangsstrategien” vor:

1.Wir missen uns von einem traditionellen
Produktionsunternehmen zu einem innovati-
ven Hersteller — Dienstleisterunternehmen
verandern. Dazu werden wir uns nach und
nach von der Wertschdpfung aus der reinen
Fertigung hin zu einer Wertschopfungskette
aus sowohl Produktions- und Dienstleistung
wandeln.

2.Unser Geschéaftsmodell muss sich von
einem traditionellen Kapitalvermdgen zu
neuen Geschaftskombination wie ,leicht und
schwer, ,virtuell und real“ sowie ,,Online und
Offline" andern. Eine Geschaftsstruktur wird
durch Schwerpunkte wie Fertigung eines kom-
pletten Fahrzeugs, der Ersatzteilherstellung
und durch Geschaftsgebiete wie Service,
Handel und Finanzwesen gebildet.

Auf diesem Weg kdnnen wir uns koordiniert
weiterentwickeln. Das Ziel ist ein internatio-
naler Automotivekonzern mit Eigenschaften
wie z.B. eine Internetplattform, ausgepragtes
Innovationsmanagement und umfassenden
Einsatz der neuen Medien, um zu einem hoch
profitablen Unternehmen werden zu kénnen.
Der Konzern wird in den Bereichen Technolo-
gie, Qualitat und Marke seine Wettbewerbs-
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fahigkeit weiter ausbauen.Unser mittelfristiges
Ziel ist es 5 Mio. Autos zu verkaufen und
einen Umsatz von 700 Mrd. RMB. bei einem
Gewinn von 50 Mrd. RMB zu erzielen. Damit
gehoren wir zur ersten Liga der chinesischen
Automobilindustrie und zu den Top zwdolf
der Automobilindustrie weltweit und zahlen
gleichzeitig zu den Top 100 Unter-nehmen
international.

CIHD: Welche auslandischen Marken und
unabhangigen eigenen Marken werden
unter dem Dach der BAIC Group einge-
fuhrt? Wie sieht die weitere Planung der
eigenen Marken der BAIC Group aus?

Im Fahrzeugbereich haben wir mit Daimler
und Hyundai zwei wichtige Partner. Mit Beijing
Benz Automotiv Co., Ltd. (nachfolgend kurz
,BBAC") und Beijing Hyundai Automotiv Co.,
Ltd. kdnnen wir zwei unserer JV Projekte
prasentieren. Die Produktionsfelder beinhalten
jeweils eine komplette Produktlinie von
Kleinwagen bis zur Luxuslimousine. Die
Zusammenarbeit mit Daimler hinsichtlich der
Aktienanteilsebene wird weiter ausgebaut.
Zur Zeit hat Daimler BAIC Motor-Aktien,
einer Tochtergesellschaft der BAIC Group,
erworben. Wir sind ebenfalls auf der Suche
nach Gelegenheiten, uns bei Daimler beteili-
gen zu kdnnen.

BAIC Group verflgt Uber zwei unabhéngige
Markenprodukte: Systeme fir Pkw und Nutz-
fahrzeuge. Unsere Produktlinien sind vielfaltig
und vollumféanglich. Das ist in der grof3en
inlandischen Automobilindustrie einzigartig.

Mit Griindung der Tochtergesellschaft BAIC
Motor im Jahr 2010 haben wir eine eigen-
stdndige und unabhéngige Pkw-Marke ge-
schaffen und uns damit einen Traum verwirk-
licht. Zwar ist die Geschichte noch jung, aber
unsere Eigenmarke hat sehr schnell grol3e
Fortschritte gemacht. So stieg innerhalb
von nur 45 Monaten die Zahl der verkauften
Fahrzeuge von null auf 300.000 Stick, was
innerhalb der chinesischen Automobilindustrie
einen Rekord darstellt. Zur Zeit haben wir
die Eigenmarke Shenbao, die in Richtung
gehobene Mittelklasse geht und die die Gene
des nordeuropaischen Saab geerbt hat. Wei
Wang ist der Name eines neuen Fahrzeuges,
das als ein Ableger des Geldndewagens
.Beijing" aus der BAIC Familie stammt. Im
Jahr 2013 haben wir die Geschéaftsbereiche
um die Automobilmarke Changhe umfassend
umstrukturiert. Derzeit betreiben wir im PKW-
Bereich mit unseren Fahrzeugmarken ,Beiqi*
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und ,,Changhe” eine doppelte Struktur.

Das Kerngeschéaftsgebiet von Beiqgi Foton
Motor Co., Ltd., einem Unternehmen der
BAIC Group, sind die Nutzfahrzeuge. Seit
vielen Jahren ist dieses Unternehmen der
groéfl3te chinesische Nutzfahrzeughersteller.
In den kommenden 5 Jahren hoffen wir, dass
50% des Umsatzes der BAIC Group aus
der Vermarktung der Eigenmarke stammen
werden. AuRerdem sollen die Produkte der
BAIC Group auf internationaler Ebene wettbe-
werbsfahiger werden. Fahrzeuge mit neuen
Antriebssystemen, inshesondere Elektrofahr-
zeuge, werden die meistverkauften Fahrzeuge
in China sein und damit wird die BAIC Group
zum Weltmarktfihrer in diesem Segment
werden.

CIHD: Wir leben heute in einer histori-
schen Entwicklungsphase: Die Automobil-
industrie befindet sich kurz vor der , Indu-
striellen Revolution“. Kénnen Sie als die
fuhrende Persdnlichkeit der chinesischen
Automobilindustrie, uns die Entwicklungs-
tendenzen des chinesischen Automobil-
baus erlautern?

Die Integration von Internet und der Automobil-
industrie symbolisiert den Beginn der Ara des
intelligenten Automobils. Die Integration der
neuen Energie- und der Automobilindustrie ist
Bestandteil des Ankommens des ,New Energy
Car“ in der aktuellen Epoche. Die lber 100
Jahre alte Automobilindustrie befindet sich
an einem Scheideweg und eine beispiellose
und einschneidende Veranderung zeichnet
sich ab. Diese Veranderung wird tiefgreifende
Auswirkungen auf die chinesische und auf die
globale Automobilindustrie haben.

Deren Hauptmerkmale sind: 1. Der Wettbe-
werb im Automotiv Bereich wird sich auswei-
ten. So wird es z.B. hinter dem Smartphone
starke Anwendungen in Bezug auf Einsatz
von Software und Okosystemen geben, hinter
der intelligenten Brille findet sich eine leis-
tungsfahige Such- und Ortungsdienstleistung
und hinter einem Smart TV findet sich ein
machtiges Information-Entertainment-Sys-
tem. So gesehen braucht man auch starke
Internet Anwendung zur Unterstitzung, um
intelligente Autos bauen zu kénnen. Dies wird
die Schnittstelle der traditionellen Automobil-
hersteller und der Internet Industrie sein.
2. Die konventionellen Benzin- und Diesel-
fahrzeuge werden durch Fahrzeuge mit neuen
Antriebssystemen ersetzt werden und damit
den Wettbewerb der globalen Automobilindu-



strie anheizen. Ob die Wettbewerbsvorteile,
die z.B. Deutschland, Amerika und Japan in
der Benzin-/Dieselfahrzeug-Epoche aufgebaut
haben, weiterhin bestehen kdnnen und ob
China als Nachzugler in der Automobilindustrie
in diesem Wettbewerb erfolgreich ist wird die
Zukunft zeigen. Dies sind aber die entschei-
denden Punkte fur die zuklnftige globalen
Automobilindustrie Struktur, denen sich jeder
Automobilhersteller stellen muss.

Diese groRRen Veranderungen, mit denen die
globale Automobilindustrie umgehen muss,
birgt fur chinesische Automobilhersteller mehr
Chancen als Risiken. Fir uns ist es eine ein-
malige Gelegenheit die Spitzenreiter heraus-
zufordern, denn China hat die gréf3te Anzahl
von Internet-Nutzern weltweit und Chinas
Internetbranche ist auf internationalem Ni-
veau. Daher wird China auch der gréRte Markt
fur das Automobil der Zukunft sein. Mit diesem
Heimvorteil hat China die Moéglichkeit, die
Spitzenreiter der Branche zu tiberholen.

Derzeit konzentrieren sich einige grof3e chine-
sische Automobilkonzerne auf intelligente
Fahrzeuge und auf Fahrzeuge mit neuer
Antriebsenergie. Auf dieses Gebiet hat sich
auch die BAIC Group fokusiert und es bereits
zum eigenen Vorteil ausgebaut. Im direkten
Vergleich des Umsatz-Rankings reiner Elek-
trofahrzeuge sind wir bereits auf den ersten
Platz in China. Erst kirzlich haben wir ein
neues Automobilforschungsinstitut errichtet,
um zukunftsorientiert in der Automobiltechnik
forschen zu kénnen. Ein mit LETV (chinesi-
scher Streaming-Anbieter) angestoRenes
Projekt Uber das interlligente Auto macht
grof3e Fortschritte.

CIHD: In den letzten Jahren hat die BAIC
Group eine internationale Strategie ent-
wickelt. Ist es moglich dartber zu reden?
Welche neue Strategie ist die wichtigste
unter dem Stichwort Internationalisierung
der BAIC Group?

Internationalisierung bedeutet: Fir das
Unternehmen nach weiteren und grof3eren
Absatzmarkten zu suchen, bessere Ressour-
cen zu gewinnen, um letzlich auch eine
hohere Rendite erwirtschaften zu kénnen.
Die Landesgrenze zu uberschreiten und in
mehr als 2 Landern zu produzieren und zu
verkaufen ist ein Ziel der BAIC Group. Das
Unternehmen bemdht sich aus verschiedenen
Grinden zu internationalisieren:

1. Mit Blick auf die globale Wirtschaft miissen
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Unternehmen ihre Ressourcen auf globaler
Ebene einbinden und die Fahigkeit zur
Offnung der Markte besitzen; 2.Die chinesi-
sche Automobilindustrie befindet sich in einer
neuen Entwicklungsphase. Gestern war sie
nur grol3, heute ist sie bereits stark. Automo-
bilunternehmen wie die BAIC Group besitzen
schon heute die Fahigkeit, sich auf dem Welt-
markt behaupten zu kénnen; 3.Der Automobil-
markt Chinas hat ein "Super Wettbewerb"
Zeitalter erreicht. Um mehr Raum fir Wachs-
tum in den potenziellen Markt zu finden, muss
sich das Unternehmen an langfristigen Ent-
wicklungen orientieren; 4.Zur Zeit setzt China
die ,One Belt, One Road" Strategie um. Das ist
eine sehr gute Gelegenheit um Kapital, Pro-
duktionskapazitaten der Eigenmarke und
Management Know-how ins Ausland zu
exportieren und zu investieren.

Bereits im Jahr 2013 haben wir zu diesem
Zweck die ,BAIC International” gegriindet. Sie
ist das ausfihrende Element der internationa-
len Strategie der BAIC Group und als solches
fur die Fahrzeugexporte, internationales Busi-
ness, Finanzdienstleistungen und Produktion
in Ubersee zustandig.

BAIC International plant internationale Fahr-
zeugexporte und ein internationales Business.
Durch eine Lokalisierung der Fahrzeugent-
wicklung, Fahrzeugfertigung und durch das
Personalmanagement wird die Kernwettbe-
werbsféahigkeit gepragt und damit der Erfolg
der internationalen Aktivitaten garantiert.
Unser Ziel ist es, dass die BAIC International
bis 2020 mit seiner Eigenmarke zu den Top
Unternehmen gehort und sich in das interna-
tionale Exportgeschéaft einmischt. Das ange-
strebte Absatzvolumen soll 200.000 Fahr-
zeuge Ubersteigen, was einen Marktanteil von
mehr als 16% der chinesischen Automobil-
exporte darstellt.

CIHD: Welche neuen Ziele und Erwartungen
hat die BAIC Group hinsichtlich der Zu-
sammenarbeit mit dem Unternehmen
Mercedes-Benz?

Seit der Grindung der BAIC Group im Jahr
2005 sind wir den Weg gemeinsam mit dem
Unternehmen Mercedes-Benz gegangen.
Unsere bieherige Zusammenarbeit war sehr
erfolgreich: So konnte die Produktionsflache
der BBAC verdoppelt werden; Verschiedene
strategische Projekte, wie z.B. die MRA
Hinterradantriebsfertigung, Motorenfabrik, das
F&E-Zentrum und die NGCC Vorderradan-
triebsfertigung wurden realisiert. Die Produk-



tion wurde mit einer einzigen Fertigungslinie
in 2005 fur die Mercedes E-Klasse auf heute
4 Linien fur die E-Klasse, C-Klasse, GLK und
GLA ausgeweitet. Mit einem Forschungs- und
Entwicklungszentrum ausgestattet, mit der ei-
genen Herstellung von Motoren und der Ferti-
gung kompletter Fahrzeuge hat BBAC ein
in sich geschlossenes System zur Fertigung
von Luxusautomobilen geschaffen. BBAC ist
das einzige Joint-Venture Projekt weltweit aus
dem Hause Daimler das beispiellos in China
Autos mit verschiedenen Antriebsarten, wie
z.B. Front-, Heck- und Allradantriebssystemen
bauen kann. Gleichzeitig ist BBAC die groRte
Produktionsbasis weltweit fir Mercedes Benz
PKW'’s aus dem Hause Daimler.

Im Jahr 2013 hat die ,BAIC Group und Daim-
ler Kooperation® eine hohere Ebene erreicht.
BIAC Group und Daimler haben das Ziel
.Gegenseitige Aktien Beteiligung® verwirklicht
und damit die Zusammenarbeit immer um-
fangreicher gestaltet. AuRer der Zusammen-
arbeit in Richtung kompletten Fahrzeugbau
haben wir auch die Zusammenarbeit in den
Bereichen Vertrieb, F&E und Leasing inten-
siviert. Daimler hat besonders Vorteile auf den
Gebieten Technologie, Management, Kapital
und Markenimage, die BIAC Group hat dage-
gen viele Ressourcen und einen Heimvorteil.
Zukunftig eroffnen sich noch gréRere Entwick-
lungsraume fiir eine noch intensivere Zusam-
menarbeit.

CIHD: Wie wir alle wissen ist der Borsen-
gang der BAIC Group in Hong Kong eine
groRartige Leistung von lhnen als Chair-
man. Welche Erwartung haben die Aktio-
nare von BAIC Motor?

Unser Ziel ist es fuhrender und wettbewerbs-
starkster PKW-Hersteller und Dienstleister
in China zu werden. ,Sich fir Menschen und
Kultur einzusetzen, fur Technologie aufzu-
kommen und als fuhrender Hersteller dkolo-
gisch zu handeln®, das ist unsere Vision flr
die weitere Entwicklung der BAIC Motor. Wir
hoffen, dass sich die BAIC Motor mit einer
ausgezeichneten Leistung das Vertrauen der
Aktionare verdienen kann, ebenso wie jenes
des Mutterkonzerns BAIC Group.

CIHD: Die Regierung der Stadt Beijing hat
die Entwicklungsstrategie vorgegeben:
Energisch das rein elektrisch angetriebene
Auto zu entwickeln. Kénnen Sie uns die
Situation des Entwicklungsstand hierfur
vorstellen? Welche Chancen und Ent-
wicklung birgt diese Gelegenheit fur die
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BAIC Group?

Die Entwicklung von Fahrzeugen mit neuer
Antriebstechnologie als das ,New Energy
Car" ist eine Strategie auf nationaler Ebene
und aulerst wichtig. Die weltweite technolo-
gische Entwicklung im Bereich der Automobil-
industrie hat den Wendepunkt zwischen der
allméahlichen und sprunghaften Veranderung
erreicht. Fahrzeuge, die von neuen und in-
novativen Antriebssystemen angetrieben
werden, gehort die Zukunft. Der Wendepunkt
.von grofld zu stark” ist fir die chinesische
Automobilindustrie bereits erreicht. Daher
hat der chinesische Staat das ,New Energy
Car als die Zukunftsstrategie gewahlt. Die
stadtische Entwicklung Pekings befindet sich
in einem auBerordentlich kritischen Moment
bezlglich der anstehenden Umweltprobleme.
Das ,New Energy Car* wird die Stutze der
Wirtschaft in der Zukunft sein. Innerhalb der
BAIC Group sieht man hier einen notwendigen
Umbruch, welchen man nutzen muss um das
.New Energie Car" als Joker des Nachzlglers
der Automobilindustrie, der wir sind, erfolg-
reich nutzen zu kénnen.

Hinsichtlich der Entwicklung des ,New Ener-
gy Car" verfolgt die BAIC Group eine Strate-
gie mit Visionen. Im Jahr 2009, als sich die
neue Technik noch in der Testphase befand,
hat BAIC Group das Unternehmen BAIC
BJEV gegrindet, um im Bereich F&E aktiv
werden zu kdnnen. Da wir diesbeziiglich das
Ziel genau festgelegt und schnell gehandelt
haben, konnten wir uns bereits heute schon
einige Vorteile erarbeiten. Bis September
2015 haben wir bereits 11.247 Fahrzeuge
verkauft. Damit sind wir auf Platz 1 in China
und weltweit auf Platz 4 der Unternehmen
mit den meisten verkauften rein elektrischen
angetriebenen Fahrzeugen. Dartber hinaus
haben wir auch entsprechend im Bereich
unserer Ressourcen umstrukturiert, die
Okologischen Fertigung und F&E-Fahigkeit
ausgebaut und im Aufbau und der Steigerung
unserer Produktionskapazitat gute Ergebnis
erzielt. Mit Unterstitzung der Regierung
werden wir bald in der Technologie- und
Entwicklungszone in Peking einen New
Energy Innovation Technology Park flir den
Automobilbau erdffnen.

Wir sind Nachzugler in dieser Branche, aber
das ,New Energy Car"“ ist eine Chance fir die
chinesische Automobilindustrie und gleich-
zeitig auch fur die BAIC Group, sich in dieser
Branche zu behaupten. Das ist die beste
Chance und womdglich ist es auch die letzte



Chance. Wir werden unser Bestes geben,
damit wir, am Wendepunkt angekommen,
diesen Wettstreit auch gewinnen kénnen.

CIHD: In diesem Jahr hat die BAIC Group
im Silicon Valley in den USA und in Aachen
Deutschland, Forschungs- und Entwick-
lungszentren eingerichtet. Welche tiefgrei-
fenden Veranderungen werden damit auf
die BAIC Group zukommen und welche
Bedeutung wird das fur die chinesische
Automobilindustrie haben?

Silicon Valley und Aachen sind weltweit
bekannt als Standorte fur Talente und
Innovationen. Dort treffen die Hightech-Eliten
zusammen und aus diesem Grund haben
viele international renommierte Unternehmen
dort Ihre F&E-Zentren eingerichtet. Wir sind
eines dieser Unternehmen. In Ubersee F&E-
Zentren einzurichten ist ein wichtiges Instru-
ment, um globale Hightech- und Human-
ressourcen zu integrieren. Damit verbessern
wir unser technisches Know-how und bringen
es weltweit auf ein fihrendes Niveau. Soweit
ich weil3, haben einige andere chinesischen
Unternehmen ebenfalls ihre F&E-Zentren im
Ausland aufgebaut. Damit haben diese chine-
sischen Automobilunternehmen angefangen,
mit Willen und Stérke internationale Human-
ressourcen fir sich zu gewinnen.

CIHD: Ist diese Ubersee-Strategie der BAIC
Group auch der zukinftige Weg um techni-
sche Verbesserungen entwickeln zu
kdnnen oder wird es Veranderung geben?

Technologie ist der Kern der Wettbewerbs-
fahigkeit der Automobilindustrie. Technische
Forschung und Entwicklung sind daher das
LA und O in der Wertschopfungskette. Hat
ein Unternehmen keine technischen Starken
kann es nicht erfolgreich am Markt agieren.
Daher ist es fur ein Automobilunternehmen
Uberlebenswichtig technische Ressourcen zu
suchen und zu integrieren. Hierbei wird flr
uns immer ein Schwerpunkt in einer Zusam-
menarbeit in Ubersee zu finden sein. Nicht nur
im Bereich der Technologie, sondern ebenso
in den Bereichen Kapital, Netzwerk, beim
Finden und Halten von talentierten Mitarbei-
tern, Management, Geschaftsmodelle und
dem effektive Einsatz unserer Ressourcen
haben wir gro3en (Nachhol-) Bedarf.

CIHD: Deutschlands ,Industrie 4.0" und
Chinas "Internet+" sind zwei unterschied-
liche Begriff deren Bedeutung und Ziele
sich dennoch gleichen. Die Auswirkung auf
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die Automobilindustrie wird die Lebensart
der Gesellschaft beeinflussen. Wie sehen
Ihrer Meinung nach die , zukinftige BAIC
Group”“ und das Automobil der Zukunft
aus?

Ob es das Konzept "Industrie 4.0" aus Deu-
tschland oder die Strategie "Internet+" oder
"Made in 2025" von China sind, im Wesent-
lichen fordern sie alle die Integration und In-
novation der Internetindustrie und der tradi-
tionellen Fertigungsindustrie. Durch eine effi-
ziente Nutzung des Internets verbessern wir
auf intelligente Weise das technische Niveau
in der Fertigungstechnik und gewinnen damit
neue Wettbewerbskraft und modernisieren
gleichzeitig das Unternehmen. Im August
2015 hat die BAIC Group ein Strategie-Forum
veranstaltet. Dort haben wir vorgeschlagen,
dass das ,Internet+* zum Hauptpfad der Wert-
schopfungskette fur uns sein soll. Der Wech-
sel von der traditionellen Fertigungsindustrie
Zu einem neuartigen Internet-Wirtschafts-
modell ist unsere Zielsetzung. Wir haben
erkannt, dass Forschung und Entwicklung fur
den Automobilbereich zuklnftig nicht mehr
intern in geschlossene Automobilunternehmen
stattfinden. Vielmehr wird F&E eine allesver-
bindende und auf einer offenen Plattform statt-
findende Aktivitat sein. In der Zukunft wird
das Automobil nicht nur eine Hardware sein,
es wird vielmehr das Endgerat des mobilen
Internets sein.

In der Zukunft wird der Verkauf eines Auto-
mobils nicht mehr im Autosalon (4S-Shop)
erfolgen, stattdessen wird sich diese zu einer
Kombination von Online-to-Offline (020)
Verkaufsstellen wandeln.

CIHD: Wie Sie wissen hat der Chinesische
Industrie- & Handelsverband seine Krafte
fur die Forderung deutsch- chinesischen
bilateraler Wirtschaftsbeziehungen einge-
setzt. Haben Sie Anregungen oder Kom-
mentare beziglich unserer zukinftigen
Arbeit?

Wir hoffen, dass der CIHD ein Botschafter
fir die Freundschaft und Brickenbauer

zwischen den chinesischen und deutschen
Unternehmen bleibt. Vielen Dank!

Bild: BAIC Group
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Interview mit Frau Shuqiu Li

Leiterin Logistics Council of
Chongging Municipal
Government

Frau Shugqiu Li

Im September 2013 wurden die strategi-
schen Konzepte der ,Neue Seidenstralie-
Wirtschaftsgurtel" und , Maritime Seiden-
stralBe des 21. Jahrhunderts" durch den
chinesischen Staatsprasident Xi Jinping
vorgelegt. Der Aufbau der Seidenstral3en-
initiative ,One Belt, One Road" (Eurasian
Prosperity) zwischen Asien und Europa ist
in vollem Gange und der Schienenverkehr
zwischen Chongqging und Duisburg, wel-
chen ,Yuxinou logistics“ betreibt, ist der
wichtigste strategische Kanal fur die Zu-
sammenarbeit zwischen China und der EU.

CIHD: Frau Li, bitte stellen Sie sich unseren
Lesern kurz vor. Warum wurde , Yuxinou
logistics“ als Pionier fur ,One Belt, One
Road“ und , Eurasian Schienenverkehr” in
Chongging gegriindet?

Der logistische Engpass in Chongging durch
den Ausbau der industriellen Strukturen war
der tragende Grund ,Yuxinou logistics" als
Verbindung zwischen China und der EU auf-
zubauen. Nach der Finanzkrise in 2008 wurde
das grofte Produktionszentrum fur die Com-
puter Industrie in Chongqing aufgebaut. Hier
musste nun ein neuer Weg der Logistik flr
die internationale Unternehmen dringend
gefunden werden.

Damit spielte die IT-Industrie in Chongging
in der industriellen Strukturanpassung eine
wichtige Rolle und das Ziel war der Bau eines
der weltweit groRten Laptop - Produktions-
zentren. Dann aber stellte sich die Frage:
Wie geht man mit ,Laptops aus Chongqing"
in einer Zeit um, in der IT-Produkte einer

rasanten Entwicklung der IT-Technologie
unterliegen und wie reagiert der Weltmarkt
darauf? Es war dringend notwendig einen
Transportweg zu finden, der einen schnellen
und gunstigen Versand sicherstellen konnte.
Vor diesem Hintergrund wurde die ,Yuxinou
logistics" gegrindet, die auf der Schiene
schneller als auf dem Seeweg und billiger als
per Luftfracht transportieren konnte.

CIHD: Welche Griinde und Uberlegungen
waren, neben dem Aufbau einer Produk-
tionsstatte fir die Computer Industrie, fir
Sie und die Regierung Chongqings fur die
Grindung von ,Yuxinou logistics“ mal-
geblich?

Sowohl fur die Regierung Chonggings als
auch fur mich waren folgende Grunde fur
den Aufbau von ,Yuxinou logistics" ausschlag-
gebend:

1) Die Industrie braucht ,Yuxinou logistics". In
den letzten Jahren wurde der industrielle
Transfer der IT-Branche von der dstlichen
Kilste in das Binnenland, aufgrund gunstiger
Grundstiicke, Personal- und Energiekosten
sowie anderer Vorteile beschleunigt. Da sich
die Stadt im Landesinneren befindet und
keinen direkten Zugang zum Meer hat,
brachte diese Situation erhebliche logistische
Einschrankung fir die Industrie mit sich.
AuRer der Computer-Industrie hatten bisher
viele andere exportorientierte Unternehmen
wegen dieser geographischen Lage ihre
Fertigungsstétten nicht in Chongging angesie-
delt. Wenn man einen Weg durch Xinjiang
via Eisenbahn nach Europa aufbauen wiirde,
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konnte man so die Transportzeit zwischen
Chongging und Europa deutlich reduzieren.
2) Nationale Strategien brauchen ,Yuxinou
logistics". Die meisten Wirtschaftsguter
werden zwischen China und der EU Uber
internationale Schifffahrtsrouten z.B. Uber die
Stral3e von Malakka und durch den Suezkanal
transportiert. Wenn es aus geopolitischer
Sicht zu irgendwelchen Schwierigkeiten
kommt, werden die Handelswege zwischen
China und der EU unsicher. ,Yuxinou logistics"
bietet eine groBere Auswahl an alternativen
Transportwegen und kann damit Chinas
globale Strategie stiitzen.

CIHD: , Yuxinou logistics" ist bereits eine
namhafte Marke im Bereich des Schienen-
verkehrs fur das Projekt "One Belt, One-
Road " und als Zeichen des Erfolgs gehort
es auch zur Entwicklung der neuen Seiden-
stralBe. Welche Vorteile sehen Sie in dem
Schienenverkehr fur den deutsch- chinesi-
schen Handel?

Der Schienenverkehr ,Yuxinou logistics" aus
Chonggqing ist die erste, meist befahrenste
und namhafteste Eisenbahnlinie zwichen
China und der EU. Nach 5 Jahren harter
Arbeit konnte diese Eisenbahnlinie, die fur die
Eurasian Prosperity einen hohen Stellenwert
hat, dem Verkehr tGbergeben werden. Diese
Eisenbahnverbindung bietet folgende Vorteile:

1) Zeitersparnis: Der Transport von Chong-
ging nach Duisburg Uber ,Yuxinou“ (Name des
Guterzuges) dauert 13 bis 15 Tage. Im Ver-
gleich hierzu bendtigt ein Schiff durchschnitt-
lich 30 bis 33 Tage. Fir den Binnentransport
zum Seehafen sind weitere 2 bis 3 Tage notig.
Damit benétigt der Zug durchschnittlich 20
Tage weniger als der kombinierte Transport
Uber Schiene und See. Darlber hinaus sind
die Transportkosten erheblich gilinstiger ge-
gentber den Kosten fur die Luftfracht. 2) Kein
Zeitrisiko: Die Einflisse der Wetterlage kann
neben anderen Behinderungen und der zu-
satzlichen Gefahr der Piraterie zu erheblichen
unkalkulierbaren Verzdgerungen fihren. Das
Risiko von Uberschreitungen der Lieferzeit im
Schienenverkehr ist dagegen nur minimal.
3) Gesamtkosten: Zwar liegen die Transport-
kosten Uber denen, die fir einen Schiffstrans-
port anfallen wirden, jedoch ist die Dauer des
Transports auf der Schiene erheblich kirzer.
Davon profitieren die Auftraggeber, da sie lhre
Geldflisse effizienter nutzen kénnen.

CIHD: "Yuxinou logistics" ist bereits seit
fast 5 Jahren im Geschaft. Wie verlaufen

die geschéaftlichen Aktivitaten und was
sind die wichtigsten Arten von Waren?
Welches sind die am besten geeighetsten
Guter fur den Transport auf der Schiene?

Die Schienenverkehr mit ,Yuxinou logistics"
wurde am 28. Januar 2011 offiziell ero6ffnet.
Zwischenzeitlich wurden 461 Ziige (350 Zluge
in die EU, 111 Zlige nach China) zwischen
China und der EU abgefertigt. Im Jahr 2015
sind wir bereits 229 Mal gefahren (140 Zlge
in die EU, 89 Zige nach China) und voraus-
sichtlich werden im Jahr 2015 mehr als 250
Zige zwischen der EU und China gefahren
sein. Derzeit verkehren wochentlich 4 Zige
westwarts sowie 3 Zlge ostwarts und dieses
Verhéltnis scheint sich zu stabilisieren.

Die Frachtgtter der ,Yuxinou logistics" unter-
scheiden sich von anderen Gitern des Schie-
nenverkehrs zwischen China und der EU. Die
meisten Glter westwarts bestehen u.a. aus
IT-Produkten, Autoersatzteilen, Maschinen-
ausstattungen, Lebensmittel und sonstige
Glter des taglichen Bedarfs sowie allgemeine
Automotive-Produkte. Die Produkte sind nicht
nur aus Chongging, sondern kommen auch
aus dem Osten und dem Siden Chinas. Auf
dem Riuckweg werden u.a. Automobile, Ma-
schinen und techn. Gerate, Guter des tagli-
chen Bedarfs, Kosmetikartikel und Milchpro-
dukte transportiert. Der wachsende grenziber-
greifende elektronische Geschaftsverkehr
sorgt zusatzlich fur eine Auslastung des
Schienenverkehrs.

Die am besten geeignetsten Guter fir den
Transport auf der Schiene sind vor allem Pro-
dukte mit einem hohen Mehrwert, begrenzt
haltbare Lebensmittel, elektronische Produkte
und Giter der Bekleidungsbranche. Darlber
hinaus spielt die Entfernung zwischen Stand-
ort und Zielort eine grol3e Rolle.

CIHD: Es wird berichtet, dass die Zlge auf
dem Rickweg nach China zu wenig Guter
transportieren. Was denken Sie, warum
werden weniger Guter ostwarts transpor-
tiert ?

Folgende Aspekte verursachen die Schwierig-
keit bei der Organisation und der Auslastung
der Zige:

1)Durch das bestehende Handelsungleich-
gewicht zwischen China und der EU werden
weniger Gilter nach China transportiert. Da
sich die Stadt im Landesinneren befindet
werden seltener Giter nach Sud-West China
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transportiert. Dies betrifft insbesondere hoch-
wertige Produkte, die sich besonders flr einen
Transport auf der Schiene eignen wirden.
2) Die SanktionsmalRnahmen zwischen Russ-
land und der EU beeintrachtigen ebenfalls eine
positive Entwicklung des Guteraufkommens.
3) Die meisten Exporteure kommen aus China,
was die Kommunikation und Organisation
relativ leicht macht. 4) ,Yuxinou logistics" ist
in der chinesischen Logistikbranche bekannt,
dagegen kennt uns in der EU kaum jemand.
Dies war auch der Grund warum der Schie-
nenverkehr zuerst in Richtung Westen aufge-
nommen wurde.

CIHD: ,Yuxinou” spielt eine grosse Rolle
fur die wirtschaftliche Entwicklung zwi-
schen China und der EU. Bitte erklaren Sie
unseren Lesern die Rolle , Yuxinou” fur
Chongqging und fiir das Projekt ,One Belt,
One Road”?

1) Chonggqing kann nach der in Dienststellung
des “Yuxinou” auf Verkehrsanbindungen in
der Luft, auf der Schiene und zu Wasser
zugreifen. 2) IT- und Autoindustrie werden
durch ,Yuxinou” gefordert. In 2014 wurden 200
Mio.Termial-Produkte sowie 2,6 Mio. Kraft-
fahrzeuge hergestellt. In 2017 werden es 4
Mio. Fahrzeuge sein. Dabei spielt der , Yuxin-
ou” eine herausragende Rolle. 3) Der ,Yuxi-
ou” ist auch eine wichtige Unterstlitzung fur
die ,Neue SeidenstralRe” und eine Brucke
zwischen der EU und China.

CIHD: Als einziges Biuro der Chongqing

Region im Ausland haben Sie Dusseldorf
gewdahlt? Welche Vorteile bietet lhnen
dieser Standort?

Disselsdorf ist die Landeshauptstadt von
Nordhein-Westfalen, zu dem auch Duisburg
und Koéln gehdren. Mehr als 400 Chinesische
Unternehmen sind in Dusseldorf und mehr als
850 chinesische Unternehmen in Nordhein-
Westfalen angemeldet. Disseldorf liegt
sowohl in der Nahe zu Frankfurt und auch zu
Rotterdam. In nur 28 km Entfernung befindet
sich Duisburg mit seinem weltweit grof3tem
Binnenhafen.

Chongqing Wirtschafts- und Informationskom-
mission (Chongqing Logistics Koordinations-
stelle) erdffnete dartiber hinaus am 23.05.2014
ein EU-BUro in Dusseldorf, am 26.05.2014 in
Antwerpen und am 27.05.2014 in Rotterdam.
Innerhalb eines Jahres konnte das EU-BUro in
Dusseldorf den direkten Kontakt zwischen den
chinesischen Botschaften und Konsulaten,
den Handelsverbanden, lokalen Behdrden,
den Medien, den Niederlassungen der Bank
of China in Ubersee, einige Handelskammern
und einigen groRen Unternehmen herstellen.

Auch das Generalkonsulat Dusseldorf hat die
,One Belt, One Road" Strategie gefordert.
Herr Feng, Generalkonsul aus Chongging, hat
die Entwicklung des EU-Buros und des ,Yu-
xinou” nachhaltig unterstiitzt.

Bild: Logistics Council of Chongging Municipal
Government
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Interview mit
Herrn Rasmus C. Beck

Vorsitzender der Geschaftsfihrung
der Wirtschaftsférderung
metropoleruhr GmbH

Herr Rasmus C. Beck

Die Wirtschaftsforderung metropoleruhr
GmbH (wmr) ist Dienstleister, Projektma-
nager, Vermarkter und Berater bei Forder-
mittelfragen. Seit zwei Jahren ist Rasmus
C. Beck Vorsitzender der Geschaftsfihrung
der wmr.

CIHD: Sie haben fruher schon viel Erfah-
rung im Bereich Wirtschaftsférderung von
Standorten gesammelt. Warum ist lhrer
Meinung nach das Ruhrgebiet so attraktiv
fur auslandische Investoren?

Die Metropole Ruhr ist das Drehkreuz in
Westeuropa. In drei Stunden Fahrtzeit sind
von hier aus 60 Millionen Menschen erreich-
bar. Das dichte Verkehrsnetz aus Stral3e,
Schiene und Wasserwegen sowie die zentrale
Lage sind attraktiv fiir verschiedene Branchen
— insbesondere fir die Logistikbranche. tber
160.000 Beschaftigungsverhaltnisse sind
mittlerweile im Leitmarkt Mobilitat entstanden.

Mit Gber funf Millionen Menschen ist das Ruhr-
gebiet auch ein grolRer Absatzmarkt fir die
Wirtschaft. Aber nicht nur das. Diese Men-
schen sind bestens ausgebildet. Wenn sich
ein Unternehmen in der Region niederlasst,
muss es nicht lange nach Fachkraften suchen.
Sie sind hier vor Ort. Mit Gber 260.000 Studie-
renden verfligen wir Uber die dichteste Hoch-
schullandschaft Deutschlands.

CIHD: Haben Sie bereits Vorstellungen
daruber, wie die Wirtschaftsforderung
metropoleruhr zuklinftig mit dem chinesi-
schen Generalkonsulat zusammenarbeiten
wird?

Wir sind fir das chinesische Generalkonsulat
und Unternehmen aus China der Ansprech-
partner fiir die Metropole Ruhr. Als regionale
Wirtschaftsforderung bindelt die wmr die
wirtschaftlichen Interessen aller 53 Stadte
des Ruhrgebiets und arbeitet eng mit den
Kommunen zusammen. Wenn es also Fragen
zu Investitionsmoglichkeiten und Ansiedlungen
im Ruhrgebiet gibt, helfen wir gerne weiter.
Wir kénnen zum Beispiel Uber unseren
digitalen Flachenatlas “ruhrAgis” Auskunft zu
jeder Gewerbeflache in der Region geben.

CIHD: Chinas Staatprasident, Herr Jinping
Xi, ist vor 2 Jahren nach Duisburg zur Ein-
weihung des Giterzugs “YUXINOU” ge-
kommen. Wie sehen Sie die neuen Chan-
cen einer Zusammenarbeit mit China fur
die Metropole Ruhr?

China ist ein wichtiger Handelspartner fir die
Metropole Ruhr - und er wird immer wichtiger.
Als Wirtschaftsférderung der Region stehen
wir regelmagig in Kontakt mit Vertretern
der chinesischen Wirtschaft und Politik. Wir
besuchen das Land und lberzeugen uns von
seiner Leistungsstarke. Zudem freuen wir uns
sehr dartber, regelmaRig Delegationen aus
China zu Gast zu haben, die sich Uber den
gelungenen Strukturwandel im Ruhrgebiet
informieren wollen. Als Region der Umwelt-
wirtschaft Nummer eins in Deutschland ver-
fligen unsere Unternehmen in diesem Bereich
Uber viel Erfahrung und Know-how.

CIHD: Welche Bedeutung hat “YUXINOU”
fir die deutsch - chinesischen Handelsbe-
ziehungen?
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Die sogenannte neue SeidenstralRe ist ein
gutes Beispiel fiir die besondere Verbindung
zwischen China und der Metropole Ruhr.
Sie verknulpft zwei interessante Markte mit-
einander, die beide davon profitieren konnen.
Als Dienstleister fir Unternehmen und
Kommunen baut die wmr diese Beziehung
aus. Dazu gehoren auch die Bemiihungen,
zusammen mit unseren Partnern die Aus-
lastung des Zuges auf dem Weg von Duisburg
nach Chongqing zu erhdhen.

CIHD: Wie viele chinesische Unternehmen
haben bereits in der Metropole Ruhr inves-
tiert und in welchen Bereichen?

Aktuell haben sich 58 chinesische Unterneh-
men im Ruhrgebiet angesiedelt. Davon acht
allein im vergangenen halben Jahr. Sie kom-
men aus unterschiedlichen Branchen. Vor
allem freut uns, dass Qualitat und Know-how
.Made in Metropole Ruhr* bei chinesischen
Unternehmen gefragt sind. In den Bereichen
Maschinen-, Anlagen und Fahrzeugbau sind
im Ruhrgebiet Forschungs- und Entwicklungs-
sowie Vertriebsniederlassungen chinesischer
Konzerne entstanden. Es gibt aber auch Bei-
spiele von produzierenden Unternehmen- z.B.
die Tangshan Metallurgical Saw Blade Co Ltd.

CIHD: Wie bewerten Sie personlich die
Zunahme der chinesischen Investitionen
im Ruhrgebiet?

Es ist nur zu begrifRen, wenn sich internatio-
nal agierende Unternehmen in der Metropole
Ruhr ansiedeln. Wir haben China als eines
unserer Ziellander definiert, mit dem wir
unsere wirtschaftlichen Beziehungen intensi-
vieren wollen. Besonders bei Investitionen in
den Bereichen Logistik, Umweltwirtschaft und
bei der Forschung & Entwicklung einzelner
Branchen sehe ich da grol3es Potenzial.

CIHD: Welche neuen Tendenzen sehen Sie
in den Wirtschaftsbeziehungen zwischen
der Metropole Ruhr und China? Welche
Ziele kdnnen kurz, mittel und langfristig
erreicht werden?

Kurz und mittelfristig wollen wir, wie gesagt,
die Auslastung des “ YUXINOU" in beide
Richtungen erhdhen. Zudem madchten wir
zusammen mit unseren Kooperationspartnern
Veranstaltungen,wie das Business and
Investors Forum China, jahrlich dauerhaft in
der Metropole Ruhr organisieren.

Bild: Wirtschaftsforderung metropoleruhr
GmbH (wmr)

Interview mit Stephen Wong

Regional Director Europe
Hong Kong Trade
Development Council

Herr Stephen Wong

I

Das 1966 gegrindete Hong Kong Trade
Development Council (HKTDC) ist eine
halbstaatliche Non-Profit-Organisation,
deren Aufgabe die Forderung von Busi-
nesschancen fiar Hongkonger Handels-
unternehmen, Hersteller und Dienstleister

ist. Mit Uber 40 internationalen Biiros, da-
runter 13 auf dem chinesischen Festland,
fordert das HKTDC Hongkong als Platt-
form flr das Geschaft mit China und Asien.
Das HKTDC organisiert dariber hinaus in-
ternationale Fachmessen, Konferenzen und
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Business-Delegationen, um Unternehmen,
besonders KMUs, Geschéftschancen auf
dem chinesischen Festland und interna-
tionalen Méarkten zu er6ffnen. Umfangrei-
che Informationen zu den Markten stehen
Uber Fachpublikationen, Marktforschungs-
berichte und online zur Verfiigung. Dieses
Interview fuhren wir mit Herrn Stephen
Wong, Regional Director Europe, Hong-
Kong Trade Development Council (HKTDC).

CIHD: Seit wann ist das HKTDC in Frank-
furt am Main in Deutschland anséssig und
was sind dessen wichtigste Aufgaben?

Bereits vier Jahre nach der Grindung hat
das Frankfurter Blro als eines der ersten
Auslandsbiros offiziell seinen Dienst aufge-
nommen. Seither ist es zu einer Plattform fiir
Geschaftskontakte deutscher Unternehmen
mit Hongkong, China und Asien geworden.
Seit 2008 ist am Standort zudem das Regio-
nalbliro, das die Promotionsaktivitdten von
elf Niederlassungen in Europa betreut und
koordiniert.

Um Geschéaftschancen im Rahmen der neuen
Entwicklungen der globalen Wirtschaft und
auf dem chinesischen Festland nutzen zu
kénnen, unterstitzt das HKTDC Hongkonger
Unternehmen durch die Forderung der Metro-
pole als Asiens Geschéftsplattform. Wir pra-
sentieren die Starken unserer Serviceanbieter
weltweit, indem wir Hongkongs Vorreiterrolle
in den Bereichen Design und Marketing,
Lizensierung, Entertainment, Finanzen, Infor-
mations- und Kommunikationstechnik, Infra-
struktur- und Immobilienservices, IP- Trade,
Logistik und professionelle Services promoten.
Durch die Organisation von Promotionsaktivi-
taten, Networking- und Outreach-Events,
deren Fokus auf Services liegt, bringen
unsere elf Buros in Europa Hongkonger Ser-
viceunternehmen mit Geschaftsleuten in
der Region erfolgreich zusammen. Dartber
hinaus unterstitzen die Biros europaische
Unternehmen dabei, Gber die Plattform Hong-
kong auf dem asiatischen Markt — besonders
auf dem des chinesischen Festlands — Ful zu
fassen. Dies starkt Hongkongs Ruf als Asiens
fuhrendes Servicezentrum.

Zu den Aktivitaten, die Hongkongers KMUs
bei ihrer Ausweitung des Geschafts nach
Europa unterstitzen, gehdéren unter anderem
Hongkonger Gemeinschaftsstdnde auf den
wichtigsten Fachmessen in Europa sowie
Networking- und Outreach-Veranstaltungen
und Delegationsreisen in verschiedene euro-

paische Lander. Diese Aktivitdten helfen
Hongkonger Serviceanbietern und Expor-
teuren dabei, neue Markte kennenzulernen
und Kontakte zu europaischen Geschaftspart-
nern zu knupfen, die ihnen vielversprechende
Perspektiven aufzeigen.

Das HKTDC veranstaltet in Hongkong jahr-
lich mehr als 30 Fachmessen und Ausstel-
lungen, darunter zehn, die zu den grof3ten
Marktplatzen ihrer Art in Asien gehdren, und
die gro3ten Marktplatze weltweit fur Elektro-
nikprodukte, Schmuck, Geschenke und
Uhren. Im vergangenen Jahr zogen diese
Messen mehr als 36.000 Aussteller und Uber
753.000 Besucher an, die Hongkongs Position
als Asiens Messemetropole weiter starkten.

Die Sourcing-Webseite des HKTDC, www.
hktdc.com ist eine weitere effektive Plattform
zum Knupfen von Geschaftskontakten. Sie
verbindet internationale Eink&ufer und Ver-
kaufer. Auf der Webseite sind 1,6 Millionen
Eink&aufer sowie rund 130.000 Anbieter fur
Produkte und Dienstleistungen — vornehmlich
aus Hongkong, dem chinesischen Festland
und Asien — gelistet. Erleichtert wird das
Business Matching zudem durch dber 20
Produktmagazine in digitaler und gedruckter
Form, die jedes Jahr weltweit Uber fiinf Millio-
nen Leser in rund 200 Landern und Regio-
nen erreichen. Kleine und mittelstandische
Unternehmen sind das Ruckgrat von Hong-
kongs Wirtschaft. Die Wettbewerbsfahigkeit
von Hongkonger KMUs und Startups im digi-
talen Bereich zu steigern, wird ein Fokus in
der Arbeit des HKTDC zur Sicherung des
langfristigen Wachstums der Metropole sein.

CIHD: Welche Rolle spielt Hongkong in der
“One Belt, One Road” -Initiative der chinesi-
schen Regierung?

Innerhalb der ostasiatischen Lander und Re-
gionen im Rahmen von “One Belt, One Road”
ist Hongkong das am besten vernetzte inter-
nationale Handelszentrum und eine wichtige
Plattform fir Chinas AuRenhandel und aus-
landische Investments. Man schéatzt uns fir
unsere sehr professionelle Service-Industrie.
Im Laufe der Jahre haben Serviceanbieter in
Hongkong unzahlige Unternehmen auf dem
chinesischen Festland dabei unterstitzt, ihre
Handels- und Anlagengeschéafte sowohl in
Hongkong als auch in vielen auslandischen
Markten zu managen. Durch das beschleu-
nigte Tempo bei Auslandsinvestitionen sowie
auslandischen Direktinvestitionen auf dem
chinesischen Festland und das Vorantreiben
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der “One Belt, One Road’-Initiative, wird es
zwangslaufig weitere Geschaftschancen fir
Serviceanbieter in Hongkong geben. Profes-
sionelle Anbieter in den Bereichen Recht,
Banking, Wirtschaftspriifung und Versicherung
sowie Architektur und Technik werden sicher
von der starkeren Vernetzung in der Region
profitieren.

In Bezug auf die verschiedenen Branchen
wird der Bereich Infrastruktur die erste Stufe
in der Entwicklung der “One Belt, One Road"-
Initiative sein. Dies erfordert Investitionen und
Projektvergaben sowie die dazugehdrenden
Services. Hier sollte sich fir Hongkong eine
erhebliche Palette von Mdglichkeiten in Finan-
zierung, Projektrisiken- und Qualitadtsmanage-
ment, Infrastruktur- und Immobilien-Services
(IHRES) sowie weitere damit verbundene Ser-
vices ergeben.

Ein weiterer Bereich, in dem Hongkong eine
wichtige Rolle einnehmen kann, sind die
Finanzservices. Dazu gehoéren Fundraising,
Finanzierung, Bonds, Asset Management,
Versicherungen und Offshore-RMB-Ge-
schafte. Hongkong wird zudem versuchen,
eine bedeutendere Rolle bei der Asian Infra-
structure Investment Bank, der BRICS New
Development Bank und dem Silk Road Fund
zu spielen und daflr zu werben, dass diese
Institutionen ihre Headquarters und Zweig-
stellen im Hoheitsgebiet ansiedeln und da-
durch Zugriff auf das internationale Talent
Hongkongs bekommen. Gleichzeitig wollen
wir den Silk Road Fund dazu ermutigen, Sub
Funds in Hongkong aufzulegen.

Daruber hinaus wird die “One Belt, One
Road” Initiative die Nachfrage nach Logistik-
und Seefracht-Services in der Region weiter
fordern. Hongkong hat hier ebenfalls einen
Vorsprung, der die Metropole in eine sehr gute
Position als “One Belt, One Road” Logistik-
und Seefracht - Zentrum bringt. Die “One Belt,
One Road”- Initiative wird nicht nur den per-
sonlichen Austausch zwischen China und den
anderen Landern entlang der SeidenstraRe
verbessern,sondern auch die Nachfrage nach
internationalen Logistikservices férdern. Hong-
kong ist fuhrend in globalen Logistikverbin-
dungen und -aktivitdten und kann, zusatzlich
zu Frachtservices, seine Stellung als See-
fracht-Zentrum weiter starken.

CIHD: Ein Zielort im Rahmen von “One
Belt, One Road” wird hier in Deutschland
Duisburg sein, der gréi3te Binnenhafen der
Welt. Welche Aktivitaten plant das HKTDC

in Deutschland und Europa, um “One Belt,
One Road” zu promoten?

Wir organisieren jedes Jahr eine Reihe von
Veranstaltungen in Europa und Deutschland,
um den hiesigen Firmen Geschéaftschancen
aufzuzeigen. “One Belt, One Road” wird dort
eines der Haupthemen in nachster Zeit sein.
Wir werden dariber informieren, welche
Chancen fir die Firmen in Europa entstehen
und stellen ihnen bereits heute Research-
Material und Wissen zum Thema via unserer
neuen “One Belt, One Road” - Plattform www.
beltandroad.hk zur Verfligung.

Wir planen aul3erdem ein Megaevent unter
dem Motto , Think Asia, Think Hong Kong* hier
in Deutschland. Nachdem diese Veranstaltung
bereits in verschiedenen Landern in Europa
— darunter Grof3britannien, Frankreich und
Italien — erfolgreich war, wird sie nun 2016
in vier deutschen Stadten durchgefiihrt. Wir
werden am 28. September in Frankfurt am
Main und Dusseldorf und am 29. September
in Hamburg und Minchen sein. Zusammen
mit verschiedenen Organisationen erhalten
die Teilnehmer einen umfassenden Uberblick
daruber, wie Hongkong ihnen beim Marktein-
tritt in Asien helfen kann und welche Mdglich-
keiten “One Belt, One Road” bietet. Wer sich
dafir interessiert und weitere Informationen
wuinscht, kann sich unter die Webseit www.
thinkasiathinkhk.com/2016 registrieren.

CIHD: Einer der grofRen Vorteile Hongkongs
ist das Reservoir an multikulturellen und
vielfach talentierten Fachleuten. Welche
Vorteile bietet dies fir “One Belt, One
Road” ?

Im Lauf der Jahre haben Hongkonger Service-
anbieter zahllosen Firmen vom chinesischen
Festland beim Handel und bei Investitionen
in der Metropole und in Ubersee geholfen.
Vorteile bei der Unterstlitzung der chinesi-
schen Firmen bei Auslandsinvestitionen sind
unter anderem der freie Kapitalfluss, umfang-
reiche internationale Informations-Ressourcen
und erstklassige professionelle Services. Das
Serviceangebot umfasst alle Aspekte wie etwa
Finanzen, Recht, Steuern, Risikomanagement
von nachhaltigen Geschaften sowie interna-
tionale Tests und Zertifizierungen.

Hongkong ist der wichtigste Kanal fiir Chinas
FDI-Abflisse. Nach einer Studie unserer Wirt-
schaftswissenschaftler im Jahr 2014 betrug
der Wert von Chinas FDI Abflissen, die Uber
Hongkong erfolgten, 70,9 Milliarden USD, das
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sind 57,6 Prozent der Gesamtsumme. Bei
kumulativen Anlagen bis Ende 2014 betrug
die Gesamtsumme der Auslands-FDI des
chinesischen Festlands, die tber Hongkong
abgewickelt wurden, 509,9 Milliarden USD.
Dies entspricht 57,8% der Gesamtsumme.
Durch die Beschleunigung des Tempos flr
Auslandsinvestitionen sowie auslandische
Direktinvestitionen auf dem chinesischen
Festland und das Vorantreiben der “One Belt,
One Road”-Initiative, werden zwangslaufig
noch mehr Geschaftschancen fiir Servicean-
bieter in Hongkong entstehen.

CIHD: Aufgabe des CIHD ist die Forderung
des bilateralen Handels und des wirtschaft-

Herr Xiuming Huang

Die China Certification & Inspection Corpo-
ration (kurz CCIC) ist eine unabhangige
Zertifizierungs- und Inspektionsinstitution
mit den Kernbereichen: ,Inspektion, Verifi-
zierung, Zertifizierung und Prifung®. Die
CCIC wurde von der General Administra-
tion of Quality Supervision, Inspection and
Quarantine (AQSIQ) genehmigt, von der
Certification and Accreditation Administra-
tion of the People's Republic of China ak-
kreditiert und von der China National Ac-
creditation Service (CNAS) anerkannt. Die
Servicepartner der CCIC befinden sich in
Firmen, Institutionen und Regierungen.
Das Dienstleistungsspektrum umfasst Ol,
Erz, landwirtschaftliche Erzeugnisse, Indu-
strieprodukte, Konsumguter, Lebensmittel,
Automobil, Bau und Logistik, Einzelhandel
und andere Branchen. Heutzutage unterhélt
die CCIC 300 Niederlassungen auf der
ganzen Welt, 200 Kooperationslabors und
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lichen Austauschs zwischen China und
Deutschland. Haben Sie Empfehlungen an
uns oder Erwartungen?

Beide, das HKTDC und CIHD, unterstiutzen
KMUs mit Marktkenntnissen und Netzwerken,
um neue Geschéftschancen in China, Asien
und international zu identifizieren und zu
realisieren. Ich denke jetzt ist eine gute Zeit,
um die Auswirkungen von “One Belt, One
Road” zu promoten. Diese Initiative wird
Hongkong, China und Europa wirtschaftliche
naher zusammenbringen.

Bild: Hong Kong Trade Development Council

Interview mit
Herrn Xiuming Huang

Geschéaftsfuhrer der CCIC
Bremen GmbH

Uber 16 000 Mitarbeiter. Das Operationsnetz
umfasst 20 Lander und Regionen und
bezieht die wichtigsten Hafen, Stadte und
Handelszentren mit ein.

CIHD: Auf welcher Grundlage wurde die
China Certification and Inspection Com-
pany (kurz: CCIC) gegrindet? Gehort sie
zu einer Regierungsinstitution?

Die CCIC wurde 1980 gegriindet und sollte
die wirtschaftliche Entwicklung in der ersten
Phase der chinesischen Offnungsreform
unterstiitzen. Die Vorgangerfirma fungierte
als Mutterkonzern fiir die chinesischen Import
und Exportinspektionen. Um den neuen
Anforderungen im Zuge des WTO Beitritts zu
genugen, wurde 2003 auf Basis der jetzigen
Firmenstruktur die CCIC Gruppe gegriindet.
Die CCIC Gruppe ist ein unabhangiger Dritt-
zertifizierer.
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CIHD: Wann wurde die CCIC Bremen ge-
grindet? Wie viele Mitarbeiter hat sie?
Welche Dienstleistungen bieten Sie den
deutschen (bzw. européaischen) Kunden
an?

Die CCIC Bremen GmbH wurde 1989 gegriin-
det und beschaftigt zurzeit 30 Mitarbeiter. Mit
der Basis in Deutschland liegen ihre Kernge-
schafte im Bereich Export von wiederver-
wertbaren Ressourcen nach China, gebrauch-
te Maschinen, Lebensmittel- und Konsumgu-
ter, Vorversandkontrolle von Industriegltern,
System- und Produktzertifizierungen (das
beinhaltet auch das chinesische CCC Zertifi-
kat), Unterstlitzung beim Markteintritt fur
Deutschland, Schweiz, Osterreich und Nord-
europa usw. Aullerdem bieten wir heimischen
Produkten, die in eines dieser Lander eintreten
mochten, technologische Unterstiitzung.

CIHD:Konnen Sie durch ihre Zertifizie-
rungs- und Inspektionsarbeit in Europa mit
der CCIC und in China einige Unterschiede
erkennen? Gibt es Mdglichkeiten Zeit zu
sparen und Prozesse zu beschleunigen?

Die CCIC Bremen ist in Deutschland etabliert
um lokalisierte Dienstleistungen zu erbringen.
Wir kénnen mit unseren Dienstleistungen die
Produktionszeit und Kosten zwischen den
Regionen verringern. Wir mochten die Ser-
vicequalitat der gesamten CCIC Gruppe erho-
hen und effektiver machen. In Dienstleistungs-
sprache ausgedrickt, fuhrt der Vorteil unseres
Service zu einer héheren Loyalitat der
Kunden.

CIHD: Mit wie vielen Landern oder Regio-
nen halt die CCIC zum heutigen Tag Ko-
operationsvereinbarungen? Gibt es Unter-
stitzung beim Markteintritt?

Zum jetzigen Zeitpunkt hat die CCIC Gruppe
in mehr als 60 Landern auf der ganzen Welt
mit Uber 120 internationalen Drittinstitutionen
fruchtbare Kooperationen aufgebaut. Diese
Kooperationen erméglichen es der CCIC
Gruppe ihren Kunden beim Eintritt in den
lokalen Markt unterstitzend zur Seite zu
stehen.

CIHD: Bei der Forderung der Handels-
entwicklung entlang der Eisenbahnlinie,
wie mdchte die CCIC ihre Dienstleistungen
fur die chinesisch / europaischen Eisen-
bahnziige, gemal der Leitlinie ,One Belt,
One Road", verbessern? Welche konkreten
Initiativen gibt es?

In Anbetracht der neuen Transportmdglichkei-
ten, die die chinesisch/européischen Eisen-
bahn-verbindungen mit sich brachten und der
neuen Politik ,One Belt, One Road", wird die
CCIC Bremen hauptséachlich durch eine
schrittweise Erh6hung der Qualitat im Vorfeld,
den Markt, der entlang dieser Linien entsteht
bedienen und den Kunden relevante Inspek-
tions- und Zertifizierungsdienstleistungen
bieten. Im konkreten beinhaltet dies:

A.Starkung der Marktanalyse und Forschung,
der Produkte, die entlang der Eisenbahnrouten
hauptséachlich nach China transportiert werden
sollen. Darunter fallen hochwertige Produkt-
gruppen, wie Automobile und Konsumgditer.
Die Anforderungen an die Uberwachung und
Inspektion fur die Produkte, die nach China
exportiert werden sollen, werden von unserer
Seite ausfuhrlich studiert, damit wir den
einheimischen Kunden passende Inspektions-
und Zertifizierungsdienstleistungen anbieten
kdnnen.B.Starkung des interaktiven Aus-
tausches zwischen der Zollabfertigung im
Hafen und den verantwortlichen Abteilungen,
um zu realisieren, dass die Inspektionskon-
trolle am Hafen vorangestellt wird. Dies wirde
zu einer schnelleren Zollabfertigung der Waren
fuhren.C.Die eigene Produktentwicklung
starken, um die Anforderungen der Kunden
noch besser zu erfullen. Als Beispiel kénnen
unsere selbstentwickelten Produkte, wie
das FEC — Glaubwirdigkeitszertifikat fur
Unternehmen aus der Lebensmittelbranche,
das Kinderfreundlichkeitszertifikat oder das
Herkunftslabel genommen werden, die schon
jetzt die Anforderungen unserer Kunden
erfullen. D.Starkung der kommunikativen
Zusammenarbeit mit den lokalen deutschen
Behorden und Branchen. Dies soll chinesi-
schen Produkten helfen, einfach und schnell
auf den deutschen oder europaischen Markt
zu gelangen und unsere Seite kann einen
.bequemen und schnellen* Service anbieten.

CIHD: Im Bereich des Dienstleistungspro-
zesses fur die Eisenbahnziige, was sind
die grof3ten Probleme (Unterschiede) die
sie in der Kommunikation mit den européi-
schen) Regierungsbehdrden und Inspek-
tionsstellen bemerken?

Der grof3te Unterschied liegt in den unter-
schiedlichen Standards fur Produkte. Unter-
schiedliche Lander, Regionen, haben unter-
schiedliche Produktstandards. Im gegenseiti-
gen Handelsprozedere zwischen Deutschland
(Europa) und China sowie China und Deutsch-
land (Europa), agiert die CCIC Bremen als



1212015 “ONE BELT, ONE ROAD” 19

Briicke zwischen den Technologiestandards.
Im chinesisch-, deutsch, bzw. européaischen
Handel, betreuen wir chinesische Kunden und
assistieren beim Einhalten der Anforderungen
der Technologiestandards fir den jeweiligen
Markt. Im deutsch, oder europaisch oder chi-
nesischen Handel agieren wir als Vermittler
der chinesischen Anforderungen und als Trai-
ningsinstanz.

CIHD: Wie wird der Fortschritt der CCIC in
Deutschland sein und was ist das Ziel?

Gemal der Leitfadenstrategie der CCIC
Gruppe wird die CCIC Bremen weiterhin die
lokalen Projekte intensivieren, die internatio-
nale Konkurrenzfahigkeit und die Reputation
der Marke CCIC starken. In Ubersee soll die
Inspektionsmarke CCIC weiter verbreitet, die
Zertifizierungsmarke auf dem internationalen
Markt vergroRert und verstarkt werden.

Bild;: CCIC Bremen GmbH

Interview mit
Herrn Amadou Diallo

Global CEO DHL Freight

Herr Amadou Diallo

DHL Freight ist der Spezialist fur Land-
transporte im Konzern Deutsche Post DHL
Group und einer der fihrenden Anbieter
von Landtransporten in Europa. Die flexi-
blen, zuverlassigen und effizienten Produk-
te reichen vom Stral’en- Uber den Schie-
nentransport bis hin zu multimodalen Ser-
vices. Das Netzwerk besteht aus mehr als
208 Terminals (inkl. Partner-Terminals) in
tUber 40 Landern mit mehr als 3.500 wo-
chentlichen internationalen Abfahrten.
Dies alles wird von DHL-Zollexperten in
mehr als 275 Standorten unterstitzt. DHL
transportiert 43 Millionen Sendungen pro
Jahr und beschaftigt ca. 13.000 Mitarbeiter
weltweit. CIHD im Interview mit Herrn
Amadou Diallo, Global CEO von DHL
Freight.

CIHD: Was versteht DHL Freight unter der
“One Belt, One Road” Strategie?

Das ist eine aufregende Entwicklung, die
wir mit einer verbesserten "Konnektivitat"
assoziieren, die uns zu bahnbrechenden
Verdnderungen in nachhaltiger Logistik
innerhalb des eurasischen Raums verhelfen
kann. Denken Sie nur an die derzeitigen
Umwalzungen. Es war schon immer so, dass
China sehr gut Uber seine Seehafen mit der
Welt verbunden ist. Die "Go West"- Strategie
verschiebt nun die Industrie von der Kiiste
in die Mitte des Landes und damit naher
an die Markte in Europa, Afrika und dem
Mittleren Osten. Neue Markte in der Region
Sidostasien, Indien, Pakistan und Iran werden
immer interessanter fir den Handel in China.
Die Liberalisierung tendiert dazu, Geschéfte
mit China zu erleichtern, z.B. durch E-Com-
merce. Dies alles sind wichtige Schritte, die
die Notwendigkeit und die Passgenauigkeit
der ,One Belt, One Road" Initiative unter-
streicht. Sobald die Infrastruktur steht, wird sie
ein grofRes Potenzial fur neue Verkehrskon-
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zepte mit sich bringen, mit denen sich Trans-
portwege und Laufzeiten Uber Stralle &
Schiene sowie auch Uber die maritime Seiden-
stral3e (,Maritime Silk Road") reduzieren.

CIHD: Was tragt DHL Freight zur Unter-
stlitzung dieser Strategie bei?

DHL verfolgt diese Initiative ganz genau und
ist bereits sehr aktiv bei der Erkundung neuer
Wege. Seit 2013 nutzen wir sehr stark die
Bahnverbindungen und erreichen jedes Jahr
ein dreistelliges Volumenwachstum durch die
Verkniipfung unserer lokalen Netzwerke in
Asien und Europa. Gegenuber unseren Kun-
den machen wir uns fir die neue Seidenstral3e
zwischen Europa, Russland und China stark,
und durch die enorme Weiterentwicklung der
Schienenwege wird dies laufend attraktiver.
Dieser Schienenservice bietet eine echte
Alternative zur sehr schnellen Luftfracht und
dem langsameren Seeweg. Erst kirzlich
haben wir einen neuen ,Maritime Silk Road
- Service eroffnet, durch die Ernennung von
Piraus (GR) zum Gateway von und nach Euro-
pa. Mit diesem Service kdnnen Verlader
mindestens neun Tage Laufzeit einsparen im
Vergleich zur Seefracht Uber die klassischen
Nord / Westhafen. Dank der optimalen Lage
von Piraus im Siden Europas und seiner
Nahe zu Nordafrika und Sidosteuropa ent-
steht ein hohes Potenzial zur Verbesserung
von Lieferketten. Und dies nicht nur fur Full-
Container-Load (FCL). Da die Sendungsvolu-
men immer kleiner werden, kdnnen wir unsere
starken Netzwerke zum Transport aller Sen-
dungsgrofRen nutzen. Verlader profitieren von
einem Anbieter und weniger Schnittstellen,
deren Verwaltung mit der Anzahl der Beteilig-
ten immer aufwéandiger wird. Unsere Kunden
erwarten von uns eine Auswahl an Verkehrs-
mitteln,um stets die 6konomisch beste Variante
fur ihre Bedurfnisse zu finden. Unter dem
Begriff "Multimodal" bieten wir alle Verkehrs-
trager an, um eine breite Palette an Optionen
zur Verfligung zu stellen.

CIHD: Wie denken Sie tber den deutsch-
chinesischen Handel in Bezug auf Logis-
tik? Wie ist die Situation heute? Gibt es
Aspekte, die wir ndher betrachten und
verbessern sollten?

China ist die weltweit grof3te Handelsnation
und ein sehr wichtiger Handelspartner fur
Deutschland. Es ist von grundlegender Bedeu-
tung, Uber eine starke, nachhaltige und
zuverlassige Logistikplattform zu verfugen,
damit die Beziehung weiter wachsen kann.

Auch heute noch wird der Grof3teil an Fracht
von China nach Deutschland auf dem See-
oder Luftweg transportiert. Aber die Schiene
wird als Alternative immer bedeutender und
attraktiver. Vor einigen Jahren als eine Art
Abenteuer gestartet, kdnnen wir heute sagen,
dass der Markt bereits die Vorteile akzeptiert,
die uns die Schiene bietet. So zum Beispiel
Einsparung von Kosten und Zeit, sowie
Zuverlassigkeit und Kapazitat. Immer mehr
Bahnverbindungen von und zu diversen chine-
sischen Provinzen sind am Markt verflgbar.
Und das beschrankt sich nicht nur auf den
Westen von China. Schatzungen gehen dahin,
dass bis zum Jahr 2020 rund 1 Mio. Container
Uber die Schiene zwischen Europa und China
transportiert werden. Trotzdem stehen wir
erst am Anfang, und es gibt auch noch einige
Herausforderungen, die es zu Uberwinden gilt.
Die Zollabfertigung ist immer noch sehr kom-
plex und zeitaufwandig, die Infrastruktur der
Grenzubergange muss ausgebaut werden,
die Leercontainerlogistik verlangt nach Ver-
besserung und wir denken, dass auch die
Laufzeit durch Erh6hung der Abfahrtsfrequenz
kiirzer sein konnte. Der Markt ist derzeit sehr
stark auf Full-Container-Load (FCL) konzen-
triert. Die Zukunft aber liegt definitiv bei den
Sammelgut-Containern (LCL), die Uber ein
Netzwerksystem transportiert werden, wie es
aus Europa gut bekannt ist.

CIHD: Wir haben davon gehort, dass DHL
Freight einen China Desk eingerichtet hat.
Koénnten Sie uns Uber diese Abteilung
weitere Informationen geben?

Chinas Direktinvestitionen in Europa haben
sich allein zwischen 2010 und 2011 auf rund
9,3 Mrd. € verdreifacht. Fiur 2020 werden
Summen zwischen 250 und 500 Mrd. € prog-
nostiziert. Eine riesige Chance flr européische
Spediteure.

DHL Freight hat seinen China Desk im Herbst
2014 eingerichtet. Er besteht aus Teammit-
gliedern chinesischer Herkunft, die sowohl in
der europaischen wie auch in der asiatischen
Kultur zu Hause sind. Intern ist es vor allem
wichtig, unsere europdaischen Kollegen mit der
chinesischen Sichtweise vertraut zu machen
und ihnen zu zeigen, wie in China Geschéfte
und zwischenmenschliche Beziehungen ab-
laufen. Nach auf3en hin bietet der China Desk
chinesischen Kunden eine leicht zugéngliche
Anlaufstelle, die ihnen Vertrauen vermittelt,
ihre Sprache und Mentalitat kennt und die
ihnen dabei hilft, die européaischen Eigenheiten
zu verstehen.
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Bisher hat der China Desk starke Teams in
den europdaischen Landern aufgebaut, in
denen chinesische Unternehmen eine beson-
ders hohe Prasenz haben. Produktseitig
konzentriert sich der China Desk nicht nur auf
die Transportservices von Freight in Europa,
sondern auch auf Produkte wie DHL Railline
und DHL Railconnect - Dienstleistungen fir
den Guterverkehr von Asien nach Europa und

Auf der Veranstaltung

Am 11.11.2015 hat die Bank of China in der
Stadt Dusseldorf eine hochrangige Konferenz
“YUXINOU International Trade and Investment
Conference” im InterContinental Hotel auf der
Konigsallee veranstaltet. Uber 150 Gaste von
50 deutschen Unternehmen, 26 chinesischen
Unternehmen aus Chongging, der Partnerstadt
von Dusseldorf, und 12 Unternehmen aus
anderen Landern, die auch von der Zugver-
bindung “YUXINOU” profitieren, waren zur
Konferenz eingeladen. Auf der Veranstaltung
wurden erfolgreiche Gesprache tber Koopera-
tionen im Bereich AuRenhandel auf der Basis
der Zugverbindung “YUXINOU” zwischen den
Gasten gefiihrt werden.

In der Konferenz wurden Herr Haiyang Feng,
Generalkonsul des chinesischen Konsulats in
Dusseldorf, Dr. Horzetzky, Staatssekretar des
Ministerium fur Wirtschaft, Energie, Industrie,
Mittelstand und Handwerk des Landes Nord-
rhein-Westfalen, Frau Wassner, Geschafts-
fihrerin der NRW.INVEST GmbH, Frau Klerks
von der Wirtschaftsforderung Dusseldorf als
Ehrengaste begrif3t und Bank of China Head
Office, Bank of China Chongging Branch,

umgekehrt. Unser Ziel ist es, als Logistik-
dienstleister die Nummer Eins fur chinesische
und andere asiatische Unternehmen zu
werden, die hier in Europa Geschéafte machen.

Bild: DHL Freight

Bank of China fordert den
Internationale Handel und

Investitionen durch die
Zugverbindung “Yuxinou”

Bank of China Dusseldorf Branch, Bank of
China Milan Branch, Bank of China Paris
Branch, Bank of China Luxemburg Branch,
Bank of China Kazakhstan Branch, Bank of
China Hungary/Ungarn Branch und Chongqing
Economic and Information Commission als
Veranstalter tber die Themen Forderung der
Zugverbindung “YUXINOU” und Investition in
der Stadt Chongqging informieren. Anschlie-
Rendwaren alle Géasten zu einer Eroffnungs-
zeremonie der Niederlassung von YUXINOU
Logistics Company Ltd. in Dusseldorf einge-
laden .

Chongqging stellt als regierungsunmittelbare
Stadt eine eigenstandige Verwaltungseinheit
mit ca. 33 Millionen Einwohnern dar. Wenn
ausschlief3lich die administrativen Stadtgren-
zen herangezogen werden, ist Chongging die
grofite Stadt der Welt. Die Flache des Verwal-
tungsgebietes der Stadt ist mit 82.403 Qua-
dratkilometern anndhernd so grof3 wie der
Staat Osterreich und besteht iberwiegend
aus Gebieten mit [andlicher Siedlungsstruktur.
Chongqging bildet das Zentrum einer auf3er-
ordentlich industrialisierten Region. Seine
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Lage 2400 Kilometer flussaufwarts von
Shanghai am Knotenpunkt der Wasserstral3en
aus Ostchina und der Handelsrouten aus
Tibet und Myanmar verleiht der Hafenstadt
eine aulRergewdhnliche wirtschaftliche Potenz.
Im Verwaltungsgebiet der Stadt Chongging
befinden sich ausgedehnte Gas- und Kohle-
vorkommen; auch weitere Bodenschéatze wie
Eisenerz, Barium, Strontium und Quecksilber
sind von groRer Bedeutung.

Bis Oktober 2015 sind Uber 445 Zige durch
“YUXINOU” zwischen Chongging und Europa
verkehrt, davon sind 341 Ziige von Chongging
nach Duisburg und 104 Zige von Duisburg
nach Chongging gefahren. Seit Anfang 2015
sind schon Uber 212 Zige zwischen Chong-
ging gefahren und Europa verkehrt. Zurzeit
fahren 4-5 Zige pro Woche von Chongging
nach Europa . Fur die Rickfahrt sind 3-4
Zuge pro Monat. Momentan versucht die
Stadtregierung von Chongging, die Auslastung
des Zuges auf dem Weg von Europa nach
Chongging zu optimieren, die Zuggesch-
windigkeit zu erhdhen und die Transport-
kosten zu verringern.

Bank of China wurde im Jahr 1912 gegrin-
det. Als die alteste Bank Chinas bietet Bank
of China ihren Kunden erfolgreiche, umfang-
reiche und hochwertige Finanzdienstleistung-
en. In Deutschland hat Bank of China im Jahr

1989 ihre erste Zweigniederlassung in
Frankfurt am Main und vier weitere Nieder-
lassungen in Hamburg, Duisseldorf, Berlin und
Minchen erdffnet. Seit Juni 2014 ist Bank
of China die einzige Clearingbank fir RMB-
Geschéfte in Deutschland.

Um die Zusammenarbeit zwischen Chong-
ging und Deutschland sowie anderen euro-
paischen und asiatischen Landern durch "YU
XINOU" zu erweitern, haben das Bank of
China Head Office und BOC Chongqing
Branch im Jahr 2014 mit 10 anderen Nieder-
lassungen der Bank of China, wie z.B. die
Niederlassung in Kasachstan, ein "1 + 1 + 10"
Finanzdienstleistungssystem gegrindet, um
den Kunden bessere Finanzdienstleistungen
anzubieten.

Durch diese Konferenz in Disseldorf mochte
Bank of China die Zusammenarbeit zwischen
chinesische Kunden sowie auslandischen
Unternehmen ausbauen und die Wirtschafts-
entwicklung in China und Europa férdern. Die
Bank of China hofft, dass eine enge Zusam-
menarbeit zwischen China und Europa auf
der Basis der Zugverbindung “YUXINOU”
gegriindet werden kann.

Quelle: Bank of China

Oben:

Die Bank of China hat am 11.11
2015 eine hochrangige Konferenz
“YUXINOU International Trade
and Investment Conference” in
Dusseldorf veranstaltet.

Links:

Einzelgesprache zwischen
deutschen und chinesischen
Unternehmen.
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Herr Peter Soliman

Die International School on the Rhine (ISR)
in der Region Dusseldorf — Neuss — Kéln
wird als eine gemeinnutzige Einrichtung
gefuhrt und bietet als Ganztagsschule von
der ersten bis zur 12. Klasse eine exzel-
lente internationale Schulausbildung in
einer mehrsprachigen Umgebung an. Ein
Interview mit Herrn Peter Soliman, der seit
tiber 2 Jahren der Trager und Investor der
ISR ist.

CIHD: Bitte beschreiben Sie fir unsere
Leser die ISR?

Die ISR ist eine internationale Schule mit Kin-
dergarten, zwischen 3 und 18 Jahren werden
alle Schulformen einschlie3lich Kindergarten
abgedeckt. In der Oberstufe kdnnen die Kin-
der kbnnen wahlen zwischen verschiedenen
Abschliissen. Am beliebtesten ist das Bacca-
luareate (IB), das in Deutschland als Allge-
meine Hochschulreife anerkannt ist. In 138
Landern in der ganzen Welt entschieden sich
im Jahr 2015 Uber 141.000 Schiler fir das
International Baccalaureate als Schulab-
schluss. Auch deutsche Schulen bieten inzwi-
schen u.a. das IB an, so absolvieren in Deu-
tschland jahrlich ca. 1500 Schuler das Interna-
tional Baccalaureate - mit steigender Tendenz.

CIHD: Aus wie vielen Nationen kommen
die Schiler und Lehrer? Wie hoch ist der
Anteil an chinesischen Schulern?

Wir haben 650 Schiiler und sie kommen aus
40 Nationen, darunter sind die chinesischen
Schuler eine wichtige Community, die derzeit
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Interview mit
Herrn Peter Soliman

Trager und Investor der
International School on the
Rhine (ISR)

zu den Nationalitdten mit den hochsten Zu-
wachsraten an der ISR zahlt. Uber alle
Nationen hinweg eint die Familien das pri-
mare Interesse an exzellenter Bildung und
positiver Leistungsbereitschaft- dies allerdings
mit Bodenhaftung. Die Uber 120 padagogi-
schen Kréafte sind auf verschiedene Aufgaben
spezialisiert; Lehrer kénnen sich so auf das
Lehren konzentrieren und haben Zeit fur indi-
viduelles Augenmal’ hinsichtlich ihrer Schitz-
linge.

CIHD: Wie begegnen Sie Konflikten
zwischen den Schilern aufgrund von
kulturellen Unterschieden und wie bringen
Sie den Schilern bei, sich gegenseitig zu
verstehen und sich kennen zu lernen?

Bevor wir Uber Bildung sprechen, schauen wir
uns bei unseren Partnern - und Eltern sind
unsere wichtigsten Partner - das gemeinsame
Werteverstandnis an. In unserem traditions-
verhafteten Curriculum ist Charakterbildung
ein grundlegender Baustein, der in allen
Bereichen der Schule seinen Niederschlag
findet. Dazu z&ahlen Unterrichtsfacher wie
»+Advising“, die Projektarbeit der Student-Life
Organization®, das praktizierte Fihrungsver-
halten aller Leitungskrafte und selbstverstand-
lich auch das von Respekt und Wertschatzung
gepragte Benehmen, das wir von den Familien
erwarten.

CIHD: Was zeichnet die ISR im Gegensatz
zu anderen Schulen besonders aus?
Welches Curriculum ist flr Sie mafl3geb-
lich?
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Das SABIS® Curriculum hat einen entschei-
denden Vorteil. Es ist seit vielen Jahrzehnten
in Uber 80 Landern als internationales Curri-
culum erfolgreich im Einsatz. Entwicklungen
und Aktualisierungen sind routiniert und
finden jahrlich in allen Fachbereichen statt.
Das ist fur mein Verstandnis unerlasslich
in einer Welt des raschen, technologischen
Fortschritts. Lehr- und Lernmaterialen richten
wir auf das Curriculum aus, zum Beispiel
sind in der ISR samtliche Klassenrdaume mit
Interaktiven Whiteboards ausgestattet - auch
im Kindergarten.

Dariiber hinaus stellt die mitunter wochen-
scharfe Struktur des Curriculums in Verbin-
dung mit einem aufwandigen Vertretungs-
system, dass es keinen Unterrichtsausfall gibt.
Das kommt insbesondere MINT-Fachern zu
Gute, in denen unsere Schiiler Giberdurschnitt-
liches Interesse und Uberdurchschnittlich gute
Noten erzielen.

CIHD: Bietet die ISR auler dem deutsch-
englischen Unterrichtsangebot sowie den
zweiten Fremdsprachen, Franzésisch und
Spanisch,noch andere Fremdsprachen an?

Bitte lassen Sie mich das genau erklaren,
Englisch ist Unterrichtssprache in allen
Fachern — au3er in den Sprachen selbstver-
standlich. Deutsch ist Pflichtfach ab Kindergar-
tenalter, und ab der 6. Klasse kdnnen Schuler
zwischen Franzoésisch und Spanisch wahlen.
In allen Fachern unterrichten muttersprach-
liche Lehrer. Das Curriculum fir Deutsch ent-
spricht dem Lehrplan fur Gymnasien.

CIHD: Wie sind Sie auf die Idee gekommen
auch Chinesisch als Unterrichtssprache
anzubieten? Was bietet der chinesische
Unterricht aulRer dem Erlernen der chinesi-
schen Schriftzeichen noch?

In der Tat erfuhren wir aus Gesprachen mit
chinesischen Eltern, wie wichtig das fir ihre
Kinder ist und suchten nach einem adaquaten
Partner. Den fanden wir rasch in der Hanyuan
Chinese School of Dusseldorf. Derzeit lernen
ca. 30 Schiler Mandarin auf freiwilliger Basis
als Mutter- oder Fremdsprache. Die Dozenten
der Hanyuan Chinese School of Diisseldorf
kommen dazu in die Raume der ISR und wir
integrieren den Unterricht in den Tagesablauf
der Kinder. Das erspart Eltern und Kindern
zusatzliche Mama-Taxi-Zeiten am Nachmittag
oder sogar am Wochenende.

CIHD: Wie sieht die Abschlussquote der all-

|
BILDUNG

24

gemeinen Hochschulreife in den letzten 5
Jahren aus?

Tatséchlich entscheiden sich jedes Jahr 25-
30% unserer Absolventen flur ein Studium
an einer deutschen Universitat. Von den
ISR-Absolventen, die bisher die Allgemeine
Hochschulreife angestrebt haben, haben
100% diese auch erhalten und starten an-
schlieRend in ein erfolgreiches Studium - ohne
Studienabbriiche - dank der umfassenden
Vorbereitung durch das IB-Programm.

CIHD: Mit welchen Schulen arbeitet die ISR
noch zusammen und wie verlauft so eine
Kooperation konkret?

Wir bekommen derzeit aus allen Teilen der
Welt Anfragen zu Partnerprogrammen. Wir
wahlen unsere Partner sehr bewusst aus und
nehmen uns die Zeit dazu — so sprachen wir
im Frihjahr mit verschiedenen, internationalen
Schulen in der VR China und besuchten diese.
Die Country Garden School in Guang Dong
ist eine der renommiertesten internationalen
Schulen in der VR China. 10-15 Absolventen
eines Jahrgangs finden jahrlich einen
Studienplatz an den Universitaten in Oxford
und Cambridge. Sie haben ein ahnliches
Werteverstandnis wie die ISR. Das hat sich
bei dem Schileraustausch, der kurzlich
stattfand, bestatigt. Acht Schiler aus Guang
Dong verbrachten eine Woche im Unterricht
und in den Familien der ISR und integrierten
sich hervorragend. Es passte einfach gut
zusammen. Im nachsten Frihjahr werden
ISR-Schuler fur eine Woche an die Country
Garden School gehen und in der Ferne neue
Perspektiven gewinnen.

CIHD: Wie in den Medien berichtet, haben
Sie vor 2 Jahren in die ISR einen mehr-
stelligen Millionenbetrag investiert, um die
Schule vor der Insolvenz zu retten. In
welcher Lage befand sich die ISR seiner-
zeit?

Die Schule war akademisch schon immer gut.
Allerdings wurde das Potenzial der Schule
nie ganz ausgeschopft. Darlber hinaus war
die ISR in eine komplizierte Management-
Struktur eingebunden, die einer Verlinkung
mit Partnern in der Region im Wege stand.
Heute verstehen wir uns als ein Dienstleister
mit mittelsténdischer Unternehmenskultur. Die
Akademische Direktorin, Eileen Lyons, ist mir
eine wichtige und hervorragende Partnerin.

CIHD: Waren Sie vorher schon mal im



Bildungswesen tatig? Wenn nicht, was
brachte Sie auf die Idee in einen neuen
Bereich einzusteigen?

Nein, ich war nicht im Bildungswesen unter-
wegs. Allerdings sehe ich die Bildung an der
ISR als eine Dienstleistung fur anspruchsvolle
Eltern, und Dienstleistung als anspruchsvolles
Produkt ist mir durchaus vertraut. Dass ich als
Vater von vier Kindern mit zwei Passen eben-
falls nah an den Bildungsbedirfnissen inter-
nationaler Familien bin, hilft selbstverstandlich.
Aus meiner Sicht ist Bildung sehr essentiell —
damit er6ffnet man Chancen fur seine Kinder.
Egal, ob sie diese Chancen spater wahrneh-
men, man hat eine moralische Pflicht gegen-
Uber seinen Kinder und den Kindern in der
Gesellschaft. Darliber hinaus haben meine
Familie und ich einen internationalen Hinter-
grund, und wir kommen auch aus dem Kun-
denkreis.

CIHD: Wie haben Sie es in der kurzen Zeit
geschafft die Schule wieder zu beleben?

Es waren viele involviert — ein hervorragender
Beirat bis hin zu motivierten Lehrern und
die besten Familien / Eltern, die man sich
winschen kann. Wir haben die Defizite
behoben — wir haben eine gesellschaftliche
und wirtschaftliche Verankerung geschaffen
und wir haben die hervorragenden Ergebnisse
der Schiler bekannter gemacht. Aber am
wichtigsten, wir haben alles auf Qualitat
ausgerichtet. Wir sind eine sehr gute Schule
— wir wollen eine der besten Schulen in
Deutschland werden.

CIHD: Besuchen lhre Kinder auch die ISR?
Wenn ja, tauschen Sie sich manchmal Uber
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das Schulsystem aus oder geben Ihre
Kinder lhnen Anregungen und Vorschlage
zu Verbesserungen?

Klar — man kann nicht BMW fahren und
Mercedes verkaufen. Natlrlich reden wir Uber
die Schule. Aber wir trennen strikt zwischen
den Rollen.

CIHD: Wie schatzen Sie die derzeitige
Beziehung zwischen Deutschland und
Chinaein?

China ist ein sehr wichtiger Handelspartner
fur Deutschland und umgekehrt. Es gibt eine
lange Freundschaft und es kommt immer auf
die Menschen an. Daran haben wir taglich teil,
und das ist uns wichtig.

CIHD: Welche Unterschiede sehen Sie
zwischen chinesischen und deutschen
Kindern oder Kindern aus den USA und
anderen europdischen Landern hinsichtlich
der Erziehung durch die Eltern und deren
Einstellung zum Lern- und Bildungssystem
in Deutschland?

Nichts ist individueller als Erziehung.lch unter-
scheide in meiner Wahrnehmung nicht nach
Nationalitaten. Ich sehe viele Gemeinsam-
keiten. Zudem habe ich den Eindruck, dass
unter den bildungsorientierten, jungen Men-
schen weltweit eine Art globale ,Kompatibilitat*
entsteht. Man kommuniziert wie selbstver-
standlich, globale Trends und Technologien
verbinden, Kulturen und Know-how riicken
zusammen. Das wird in den Unternehmen, in
denen sie spater arbeiten, nicht anders sein.

Bild: ISR

Der ISR Campus erstreckt sich tber 42.000 gm
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Fragen an Herrn Yijiang Zhang, Manager
am China Desk der BDO AG Wirtschafts-
prifungsgesellschaft.

Was war lhr erster Kontakt mit Deutsch-
land?

Bei meiner Suche nach Mdglichkeiten fur ein
Auslandsstudium in 2001 war Deutschland
meine erste Wahl und so habe ich sechs
Jahre lang erfolgreich in Osnabrick studiert.
Seitdem wohne ich in Deutschland und seit
2008 bin ich beruflich zwischen Deutschland
und China unterwegs, namlich in der Wirt-
schaftsprifungsbranche.

Was verbinden Sie besonders mit Deutsch-
land?

Eine gesunde Umwelt, Zuverlassigkeit und
Professionalitét.

Was ist Ihr Motto im Geschéaft?

Verlasslichkeit, Leidenschaft, Kontinuitat, und
Unabhéangigkeit.

Welche Starken hat Deutschland lhres
Erachtens?

Eine hohe Selbstdisziplin in der Einhaltung
von Regeln, Gewissenhaftigkeit und Spitzen-
technologie.

Welches sind fur Sie die wichtigsten Unter-
nehmereigenschaften?

.Know the own business” und ein sicheres
Gespur fur zuklnftige Entwicklungen.

Was ist Ihre Lieblingstéatigkeit, wenn Sie
nicht im Dienst sind?

Meine Freizeit verbringe ich meistens mit
meiner kleinen Familie in Deutschland. Dazu
ist Sport eins meiner Lieblingsthemen.

Welcher Film hat Sie zuletzt beeindruckt?

Eigentlich schaue ich selten Filme. Wenn man
FuBballspiele als Filme bezeichnet kdnnte,
diese schaue ich sehr gerne an.

Welchen Traum wirden Sie gern realisie-
ren?

Ich wiinsche mir sehr, dass die chinesische
Umwelt und Wirtschaft in der Zukunft so gut
und gesund wie in Deutschland sein wird und
die Beziehung zwischen beiden Landern
weiter so gut bleibt.

Was sind lhre pradgenden Eigenschaften?

Zuverlassigkeit und Flexibilitat - eine Kombi-
nation von deutschen und chinesischen Tu-
genden.

lhre Schwachen?

Meine Frau ,beschwert* sich gerne bei mir,
dass ich zu viel Zeit fir meine Mandanten
und zu wenig fur die Familie habe. Aber die
Zusammenarbeit mit den 10.000 BDO- Kolle-
gen an 58 Standorten alleine in China und
Deutschland bietet mir einfach ein allzu span-
nendes Betatigungsumfeld, um ,nein“ zu
sagen.

Welche Eigenschaften schéatzen Sie am
meisten an lhren Mitmenschen?

Spal bei der Arbeit und im Leben.

Wer ist Ihr Vorbild?

Ich habe eine klare Vorstellung fiir das zukinf-
tige ,Ich®. Und dieses zukinftige ,Ich* ist mein
Vorbild.

Welche SofortmalRnahmen wirden Sie um-
setzen, wenn Sie chinesischer Staatspra-

sident waren?

Umweltverbesserung.
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Wirtschaftlicher Austausch
zwischen dem CIHD, seinen

Mitglieder und Vertretern
chinesischer Stadte und
Unternehmen

Teilnahme an "China Coal and Mining
Expo 2015" in Peking

Famous Stand auf der Messe

Vom 29. Oktober bis zum 01. November 2015
fand zum 16. Mal die ,China Coal and Mining
Expo 2015" in Beijing International Exhibition
Centerstatt (New Center). Das CIHD-Mitglied
Famous Industrial Group hat als auslandischer
Aussteller bereits zum 4. Mal daran teilgenom-
men.

Veranstalter der diesjahrigen China Coal and
Mining Expo, die auf eine dreiRigjahre Ge-
schichte zurtickblicken kann, ist die CHINA
NATIONAL COAL ASSOCIATION. Zielsetzung
der Messe, welche alle 2 Jahre stattfindet, ist
die internationale Kooperation und der Aus-
tausch, eine Verbesserung des technischen
Niveaus der Bergbaueinrichtungen und die
nachhaltige Forderung der Technologie der
Bergbau Industrie. Seit der ersten Erdffnung
1985 prasentiert die Messe modernste
nationale und internationale Bergbautech-
nologie sowie sonstige Anlagen fur den Berg-
bau. Gleichzeitig will die Messe aber auch
eine Plattform fir chinesische und auslandi-

sche Bergbaufachleute zum umfangreichen
Austausch sein. Die Anzahl der Fachaus-
steller steigt Jahr fur Jahr, die Technologie
der ausgestellten Produkte wird immer besser
und auch die Ausstellungsflache wachst
stetig. Durch das steigende Fachniveau und
die Internationalisierung ist die China Coal
and Mining Expo zu einer der grof3ten und
einflussreichsten Messen im Land geworden
und zieht damit immer mehr interessierte
Fachleute an. Sie hat die lokalen Unternehmen
gestarkt, fur ein permanentes Upgrade in
Verbindung mit modernster Technologie
gesorgt und in der Anlagenherstellung im
Bergbaubereich wichtige Dienste geleistet.

Als auslandischer Aussteller hat die Famous
Industrial Group in den letzten acht Jahren
regelmafig an der Messe teilgenommen. Das
Unternehmen reprasentiert und symbolisiert
als Aussteller den Charakter eines deutschen
Unternehmens und innovativen Fachaus-
steller. Famous Industrial Group hat die
gleiche Flache, die sie bereits anlaRlich der
15. China Coal and Mining Expo genutzt hat,
angemietet und das Design in zwei Ebenen
geteilt. Einerseits fur eine direkte Ausstellung
u.a. einer Kaltemaschine und andererseits zur
Videoprésentation, Préasentation von Bild- und
Infomaterial sowie flir eine Vorortprasentation
der Produkte mit speziellem Charakter. Zahl-
reiche chinesische Kundengruppen besuch-
ten die Ausstellung und haben sich die Ent-
wicklung und Strategie des Unternehmens
erlauterten lassen.

Anlasslich der aktuellen Situation und um
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besser den widrigen klimatischen Bedin-
gungen in chinesischen Bergwerken begegnen
zu konnen, fertigt die Famous Industrial
Group, entsprechend den individuellen
Anforderungen, an seiner Produktionsbasis in
Yantai u.a. Wetterkiihimaschinen, Ruckkihler
und Wetterkidhler nach Standards der
deutschen Technik. Zuséatzlich haben sie eine
Vielzahl von unabhé&ngigen Forschungen
und Entwicklungen initiert, wie z.B. neueste
Technologie fir Schmutzwasser - Warmetau-
scher. So hat die in Yantai gefertigte und
anlaRlich dieses Debuts auf der Messe vorge-
stellten mobile DV-Serie, die Wetterkihl-
maschine sowie der Direktverdampfer, viel
Lob von den Fachleuten bekommen.

Die Famous Industrial Group hat wahrend der
Messe nicht nur das gute Image des Unter-
nehmens bei seinen Kunden festigen kénnen,
vielmehr konnten auch zahlreiche potenzielle
Neukunden gewonnen werden. Darlber hin-
aus war das Feedback hinsichtlich der Ferti-
gung eigener Produkte auRerordentlich positiv.

Absichtserklarung fir Zusammen-
arbeit zwischen CIHD und SDIC

Der Chinesische Industrie & Handelsverband
e.V. in Deutschland hat eine Absichtserklarung
Uber die Zusammenarbeit mit der Rongshi
International Holding Co., Ltd. (kurz Rongshi
International), einem Tochterunternehmen
der State Development & Investment Corp.
(nachfolgend kurz SDIC) abgeschlossen.

Die Vertragspartner kommen darin Uberein,
ihre Ressourcen auf diese Zusammenarbeit
zu konzentrieren und mit verschiedenen
Kooperationsarten, u.a. in den Bereichen
Hightech-Equipment, Fertigung von Kern-
komponenten, Hochtechnologie, Inspektion,
Prufverfahren und Zertifizierung, die Moglich-
keiten fir eine Zusammenarbeit zwischen
China und Deutschland zu entwickeln. Der
Generalmanager der Rongshi International
Holding Co., Ltd., Herr Peng Hui und der Pra-
sident des CIHD, Herr Prof. Luan, haben
diese Absichtserklarung am 12.11.2015
unterzeichnet.

Die Mitglieder des CIHD sind hauptsachlich
kleine und mittelstdndische Unternehmen,
welche vornehmlich in den Bereichen Berg-
bau, Maschinenbau, Automobilindustrie, Elek-
troindustrie, Logistik und Handel tatig sind.
Das Hauptanliegen des CIHD ist dabei die
Unterstiitzung der Kommunikation zwischen
China und Deutschland in allen Bereich der

Wirtschaft, das Organisieren von gegenseiti-
gen Besuchen, das Aufbauen und Fordern von
Partnerbeziehungen zwischen deutschen und
chinesischen Stadten sowie die Unterstiitzung
der Entwicklung von chinesischen Unterneh-
men in Deutschland.

Rongshi International Holding Co., Ltd. ist eine
hundertprozentige Tochtergesellschaft der
State Development & Investment Corporation
und ist als einzige Plattform des Mutterkon-
zerns fir die Finanzierung und Kapitalbe-
schaffung zustéandig. Das Unternehmen,
welches am 23.08.2011 in Hong Kong gegriin-
det wurde, halt ein Stammkapital i.H.v. 40 Mio.
US-Dollar. Rongshi International setzt die er-
klarte Strategie ,go out* dynamisch und
zuverlassig um. Mit dem Ziel internationale
Kapitalgeber zu gewinnen, baut Rongshi
International einen internationalen Aktienfond
fur Fusionen und Ubernahmen auf und sucht
gezielt nach strategischen und in die Zukunft
gerichteten Entwicklungsmadglichkeit. Dabei
hilft die Strategie der chinesischen Regierung
,One Belt, One Road", welche ebenso auf die
Chance von globalen Investition und Fusionen
baut.

Im Oktober 2015 hat Herr Huisheng Wang,
Vorstandsvorsitzender des Mutterkonzerns
vom Unternehmen Rongshi International,
anlasslich seiner Europa Reise mit einer
Delegation den CIHD in Dusseldorf besucht.
Beide Parteien veranstalteten erfolgreich
ein Forum zum Thema Anlagetechnik und
vertieften ihre Zusammenarbeit. An diesem
Forum nahmen sowohl leitende Mitarbeiter
der 15 geladenen deutschen Unternehmen
als auch verschiedene Beamten aus unseren
Regionen teil. Alle Unternehmen haben die
Absicht geaul3ert, mit der State Development
& Investment Corp. zu kooperieren und
gemeinsam die Entwicklung in China, Asien
und auf dem Weltmarkt voranzutreiben.

Mit Unterzeichnung der Absichtserklarung
wurde eine erfolgreiche Europa-Reise der
Delegation abgeschlossen. Rongshi Interna-
tional Holding Co., Ltd. hat damit einen Kanal
in der Projektentwicklung durchgebrochen und
den Grundstein flr eine internationale Zusam-
menarbeit gelegt. Durch diese Zusammen-
arbeit ist Rongshi International in der Lage,
die deutsche Fertigungstechnologie aktiv
umzusetzen und die Business Transformation
sowie die Modernisierung beschleunigen zu
kénnen.
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Stammtisch bei Hoffmann Liebs
Fritsch & Partner Rechtsanwalte

CIHD-Stammtisch
B h el i A (S B RS
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CIHD-Stammtisch bei HLPF

Am Freitag, den 27. November 2015 wurde
ein Stammtisch vom CIHD bei Hoffmann Liebs
Fritsch & Partner Rechtsanwélte (HLFP) in
Dusseldorf veranstaltet. Zu dem Stammtisch
waren ca. 20 Unternehmer eingeladen.

Zu Beginn der Veranstaltung hat Prasident
des CIHD, Herr Prof. Luan in seiner Anspra-
che bei allen Gasten bedankt und die Funk-
tion der Hoffmann Liebs Fritsch & Partner
Rechtsanwalte vorgestellt. Anschlielend
haben Herr Claus ERers und Herr Christoph
Schmitt, Partner der HLFP, einen Vortrag Uber
die Geschaftsfuhrerhaftung und das Arbeits-
recht in der taglichen Praxis gehalten.

Die beiden Referenten sind erfahrende Exper-
ten fur deutsch-chinesische In- und Outbound
Geschafte und kennen sowohl die deutsche
als auch die chinesische Unternehmenskultur.
Sie haben mehre chinesische und deutsche
Unternehmen beim Markteintritt in Deutsch-
land und China begleitet.

Im Vortrag wurden wichtige Punkten Uber das
aktuelle GmbH-Recht, Rechte und Pflichten
als Geschaéftsfuhrer einer Kapitalgesellschatft,
Haftungsgrundsatze, Haftungsrisiken und
Haftungsumfang, Abgrenzung der Haftung
gegenuiber der GmbH und den GmbH-Gesell-
schaftern sowie gegentber Dritten erklart.

Fur die Kooperation und Unterstitzung von
Hoffmann Liebs Fritsch & Partner Rechtsan-
walte, mochten wir uns an dieser Stelle aus-
driicklich bedanken.

Huangshan Delegation zu Gast
beim CIHD

Am 13. Dezember besuchte eine hochrangige
Delegation der Stadt Huangshan aus der
Provinz Anhui den CIHD in Dusseldorf. Ange-
fuhrt wurde die Delegation vom Oberburger-
meister der Stadt Huangshan, Herrn Xiao
Hong Kong. Vor dem Besuch hatte Prof. Luan
auf Einladung von Herrn Kong Huangshan
schon besucht. Das wichtige Thema fir
beiden Seiten ist die Einfihrung der deutschen
Unternehmen sowie die dazugehorige Techno-
logie nach Huangshan.

Nach der Besichtigung eines deutschen
Unternehmens diskutierten Herr Kong und der
Prasident des CIHD, Prof. Wei Luan, tber die
weiteren Schritte der Kooperation in der Zu-
kunft. Herr Xiaohong Kong meinte, dass “Made
in Germany”, als ein Hinweis auf gute Qualitat,
Sicherheit und einen hohen technischen-
Standard, der von allen chinesischen Kunden
anerkannt ist. Herr Kong hofft, dass die Stadt
Huangshan durch die Unterstiitzung des CIHD
und der Partnerstadt Stralsund eine enge
Zusammenarbeit mit deutschen Unternehmen
aufbauen kann. Intensive wurden zwischen
den Vertretern des CIHD und Huangshan
die Themen Stadtplanung, Maschinenbau,
Abwasserbehandlung und der Einstieg der
Xie Yuda Tea AG in der europaischen Markt
besprochen.

Zum Abschluss hat das Unternehmen Tedrive
Steering Systems GmbH, spezialisierter Ent-
wicklungspartner und Hersteller von Lenksys-
temen fir den globalen Fahrzeugmarkt, allen
Gasten die Produkte prasentiert. Durch die
Vermittlung des CIHD hat Tedrive mit einem
Unternehmen in Huangshan Kontakt aufge-
nommen und weitere Gesprache zur beider-
seitigen Kooperation ist zurzeit geplant.

far -SSR .

Herr Kong schreibt eine Widmung ins Gastebuch des
CIHD

Quelle: CIHD
I
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Ratingen—— ein starker Standort fur die Wirtschaft

Ratingen hat fur die Wirtschaft und ihre
Menschen viel zu bieten. Die erstklassige
Lage mit ausgezeichneter Verkehrsanbindung,
hohe Wirtschaftskraft, qualifizierte Arbeits-
krafte, enge Nachbarschaft zu deutschen
und europaischen Metropolen sowie viele
weitere Pluspunkte bilden die Grundlage fir
erfolgreiche Geschéfte.

Ratingen ist eine gute Adresse sowohl fir
Marktfuhrer als auch fir den Mittelstand. Viele
renommierte nationale und internationale
Unternehmen fihren Ratingen in ihrer
Adresse. GrolRRe und kleinere Unternehmen
aus den Bereichen Informations- und Tele-
kommunikationstechnologie, Mode, Elektronik
sowie des Maschinenbaus haben hier den
richtigen Ort fUr ihre Produktionsstatte, Nieder-
lassung oder Firmenzentrale gefunden. Sie
wissen die in jeder Hinsicht ausgezeichneten
Rahmenbedingungen zu schatzen.

Zu den Standortvorteilen zahlt auch eine
leistungsstarke Kommunikationsinfrastruktur.
KomMITT Ratingen, eine Tochtergesellschaft
der Stadtwerke, versorgt die Gewerbestand-
orte mit einem der modernsten Glasfaser-
netze.

Der Flughafen und die Messe in Disseldorf
sind in wenigen Minuten erreichbar. Die
S-Bahn-Linie von Kdéln Uber Dusseldorf nach
Essen hat zwei Haltepunkte in Ratingen. Der
Fernbahnhof Dusseldorf-Flughafen liegt an
der Stadtgrenze. Ratingen ist von einem Auto-
bahnring umgeben, den vier Bundesauto-
bahnen bilden.

Ratingen ist sympathisch und lebenswert
— mitten im Grinen und trotzdem urban.

sSahnholiCommuizr rain —— . MB-Krwiss /Mot oewing Intirs
Arbimgen o Ratingen-Ost

Ratingen, mit seinen iber 90.000 Einwohnern,
bietet alles, was auch anspruchsvolle Mit-
arbeiter erwarten: Wohlfihlatmosphéare durch
gewachsene historische Viertel, eine groRe
Palette von Shoppingmdglichkeiten, hohe Er-
holungsqualitat durch eine attraktive Kultur-
und Freizeitstruktur, umfassende Kinderbe-
treuung und ein breites Bildungsangebot.

Blrgermeister Klaus Pesch und das Team der
Wirtschaftsférderung unterstiitzen alle Unter-
nehmen, die bereits vor Ort sind oder sich in
Ratingen ansiedeln méchten.

Kontakt:

Stadt Ratingen

Der Biirgermeister

Abteilungsleiter Wirtschaftsférderung
Herr André Dietze
Verwaltungsgebaude Eutelis-Platz 3
40878 Ratingen

Telefon: +49 2102 5501070

Email: Andre.Dietze@ratingen.de
Webseit: www.ratingen.de

Links: Gewerbegebiet in Ratingen Ost

Rechts: Burgermeister Klaus Pesch (1. von links)
und das Team der Wirtschaftsférderung Ratingen

Foto: Christian MaalR

Foto: Maik Grabosch
]



China Foshan Machinery

[Overview of Foshan machinery industry]

Foshan is located in the heart of Pearl River Delta Region, it is in the central-south of Guangdong Province, Guangzhou to the
east, with Hongkong and Macao, respectively, 231 km apart and 143 km. Foshan is an important base of machinery
manufacturing in China which has more than 11,000 machinery manufacturing enterprises. The industrial chain covers casting,
heat treatment, machining, assembly, sales and after—sales service, professional market of related enterprises. The industry
practitioners are about 600,000 people. Foshan machinery is given priority to with special machinery, general machinery is
complementary,

Special machinery include: Ceramic machinery, Electrical machinery and equipment, Pressure machinery, Wood-working
machinery, Plastics machinery, Textile machinery, Glass machinery, Printing and Packaging machinery, Metal processing
machinery, Medical equipment, etc. General machinery include: 3D printers, Processing center, CNC lathe, CNC milling
machine, CNC grinding machine, etc.

[Foshan Machinery and Equipment Industry Association]

Foshan Machinery and Eguipment Industry Association was founded in March 2008. It is a non—profit organization consisted by
all machinery manufacturers, agencies, research institutes. Foshan Nanhai Zhongnan Machinery Co., Ltd. is the current
president of the association.

The purpose of Foshan Machinery and Equipment Industry Association is to service for the enterprise, to promote the
development of machinery industry, and to make efforts in the industrial economic prosperity since it founded. We carry out the
industry technical seminars, exchange of experience and training activities, establish industry self-discipline mechanism,
protect the interests of the all enterprises. We organize enterprises to participate in domestic and foreign large—scale
professional exhibition and trade negotiation activities. We promote the machinery products and the industry status and
influence, and provide policy guidance, processing orders, technical datas and other information services for all machinery
enterprises.

For further information about Foshan Machinery and Equipment Industry Association, or hope to cooperate with Foshan
machinery enterprises, or to enter the Chinese market, please send your requirement to our email address
:make365@126.com. At the same time, we sincerely invite German entrepreneur to come to Foshan for investment.

Thank you!

Add:No.39, Foluo Road, Chancheng District, Foshan City, Guangdong Province, China.
Tel:+86-757-82819801 Fax:+86-757-82819800 Web:www.make365.com E-mail:make365@126.com

Guangdong Syndaya 3D Technology Co.Ltd. Nanhai Zhongnan Machinery Co., Ltd.

3D direct metal manufacturing
dimetal- 50

Key spare parts for petroleum
exploration machinerv

'%#
| i Sprocket of the escalator
} T
, ) Iv i Hydraulic valve of large
3D direct metal manufacturing  3p direct metal manufacturing marine diesel engine
dimetal-280 dimetal-100
Tel : +86-757-85770888 Fax: +86-757-85772842 Tel: +86-757-85770888 Fax: +86-757-85772842
E-mail:znum@znum.com Web: www.znum.com E-mail:znum@znum.com Web: www.znum.com
Foshan Nanhai Lifeng Machine Tool Co.,Ltd. Foshan Fowei Precision Machines Co.,Ltd.
D N L
-

ACL Hydraulic Guillotine shear

Section moving column machining center in Longmen

Tel : +86-757-8512 6626 Fax: +86-757-8566 5063
Web:http://www.acl.cn Tel : +86-757-82838117 (Li Jin Yan)



Guangdong Dongfang Precision Science &
Technology Co.,Ltd.

TOPRA GD+FFG

Tel: +86-757-86692362  Fax:+86-757-86695481
E-mail: export@vmtdf.com Web: www.vmtdf.com

Foshan Designer Precision Machinery Co.,Ltd.

CNC-CXZX45 Nine axis numerical

Car milling compound CNC control turning center

Add : No.5 Xingwang Road, Lianxing Wangbian Industrial
District,Luocun Town, Nanhai, Foshan, Guangdong
Tel: +86-757-86407850/88583990

Fax : +86-757-88583992 E-mail: : 1047515459@qg.com
Web:Http : //www.fsdsg.com

Foshan Fengbao Precision Machinry Co., Ltd.

Grinding machine Milling machine

Tel : +86-757-66899968-118 Fax: +86-757-66899966

E-mail:acmamll18@fengbao.cnor 1143571632@qqg.com
Web: www.fengbao.cn

China Foshan Machinery

Foshan Datie Numerical Control Machinery Co.,Ltd.

Wire Cutting machine Wire Cutting machine

Tel : +86-757-88776218 Fax:+86-757-88776212
E-mail:13502876350@163.com Web: www.gd-datie. com

Foshan Chuanyi Precision Machinery Co., Ltd.

Tel: +86-757-81802918 +86-18307572590
Fax:+86-757-81802916
E-mail:yanyutin@cyrobots.com
Web:http://cyrobots.en.alibaba.com/
http://fssccpx.1688.com/
http://www.chuanyimachine.com/

Guangdong Metal Forming Machine Works Co.,Ltd.

Close-back Double-point

(multi Connecting Rod) Presses Open-back Doubel-point Presses

Tel: +86-757-29899080
Fax : +86-757-22637508 22621475
E-mail:zhoujh@guanduan.cn Web:www.wanshun.com




ina Foshan Machinery

Foshan HUIGUANG Machinery Manufactured Co.,Ltd.

1-3013 High gradient magnetic separat

Tel : +86-757-8729333 Fax: +86-757-87278166
E-mail:fshuiguang@163.com Web: www.fshuiguang.com

Foshan Baosuo Paper Machinery Manufacture Co.,Ltd.

YD-PL400C

HETERASEERE ™S HighSpeedCoreicoreless Integrated Rewinding Line @

Tel : +86-757-86777529/86799938 Fax : +86-757-86785529
E-mail : master@baosuo.com Master@baosuo.com.cn
Web:http://www.baosuo.com

SIMCHENG Plastics Machinery Co., Ltd.

Tel : +86-757-81207008 Ms.Linda (Sales Manager)
Fax : +86-757-81207001
E-mail:s-c@s-c.cn
Web: www.s-c.cn
www.simcheng.com
www.simcheng.ru

Foshan Jinming Mechanism Manufacture Co.,Ltd.

Screw conveyor shaft material is High speed centrifuge rotating
hub material is stainiess steel-1

stainiess steel-1

Tel : +86-757- 83377587 +86-757-83278331
+86-13702928101 E-mail: XXYYWW@126.com

Foshan NACRE Hydraulic Co., Ltd.

NACRE NACRE
HYDRAULIC
‘J

e—— B
——Ca

Multi-stage cylinder
Excavator cylinder

Add:No.1 Road 1 XiaoLang, Lianhe Industrial
Park Eastern District,Airport Road, NanHai
District,Foshan City,Guangdong Province,China
Tel : +86-757 86406059

Fax: +86-757 86406066

E-mail : nacre@fnacre.com

Web: www.fnacre.com

Guangdong Sihao Hydraulic Machinery Co., Ltd.

Hydraulic press machine BIGSIZE High Internal pressure

hydroforming press

Add:NO33,Taoyuan East Rd,Nanhai District ,Foshan
City,Guandong Province ,China
Contact:86+18823156651
Tel:86+0757-81280581 Fax:86+0757-81280582
E-mail:18823156651@126.com
Web:www.gdfsihao.com




Foshan Nanhai Zhujiang Reduction Gear Co.,Ltd.

R series QTM75B series

Tel: +86-757-86788048 86772275
Fax: +86-757-86717052 86783598

E-mail: giangzhu@gqgiangzhu.cn sales@gqiangzhu.cn
Web: http://www.qiangzhu.cn

Asahikawa Foshan Machinery Co., Ltd.

45°Car+milling+composite+center

90°Double+spindle+double+spindle+turning+and+milling+compos

Tel: +86-757-25526040 Fax: +86-757-25526050
E-mail: sd_xusheng@163.com Web:www.xccnc.cn

CHENGZHI GEAR WORKS

Tel : +86-757-86639183 +86-139-2779-9864 Anson Xu
Fax : +86-757-85685979 E-mail : manager@czgear.com
Web:www.czgear.com/Alibaba China

web : http://shopl1422549766452.1688.com/

Alibaba international

web : http://czgear.en.alibaba.com/

NCJ series gear motor XGRV series worm gear reducers

Tel: +86-757-66639870 Fax: +86-757-66639837
E-mail : sales@xgcd.cn Web : www.xg-cd.cn

Foshan City Shunde District Chen De Plastics
Machinery Co., Lid.

Supermaster Two Platen Advanced servo Drive Series

Easymaster Second Generation Servo Drive Series

Tel: +86-757-22338512 Fax: +86-757-22338511-1314
E-mail: brianahu@chenhsong.com.cn
chende@chende.com Web: www.chende.com

Foshan Xinhong Rollforming Machinery Co.,Ltd.

Room wall molding machine

Tel:+86 757 85331295 Fax:+86 757 85313860
E-mail:fsxhjz@163.com
Http://fsxinhong.en.alibaba.com
Http://www.xhjz.com.cn
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Ehrenprasident: Canrong Ma Vizeprasident: Dr.-jur. Matthias Mitscherlich
ZEK: G BlaK: SR « SRR L

Gesandter und bevollmé&chtigter Vorstandsvorsitzender a. D.

Chinesischer Botschafter in Deutschland a. D. MAN Ferrostaal AG (2002-2010)
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Vorstandsvorsitzender a. D.
Athens International Airport S.A.
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Prasident: Prof.-Ing. Wolfgang Luan Vizeprasident: Dongshang Lu
2K R Bl&K: BEARM
Geschéftsfuhrender Gesellschafter Vorstandsvorsitzender
FAMOUS Holding GmbH, Germany Shandong Zhaojin Group Co., Ltd.
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Vizepréasident
China Gold Association
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Changsen Bu Dr. Ottilie Scholz

) Vorstandsvorsitzender a. D. Oberblrgermeisterin

Shandong Energy Group Co., Ltd. . Stadt Bochum
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Dirk Elbers Zhiyuan Tao
Oberburgermeister a. D. Vorstandsvorsitzender

Landeshauptstadt Dusseldorf
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Shandong Fengyuan Group Corporation
Limited
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Dr. Gerhard Eschenbaum Mingsheng Wang
Stellvertr. Hauptgeschéftsfihrer Vorstandsvorsitzender

IHK Disseldorf Huaibei Coal and Mining Group Co., Ltd.
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Prof. Dr. Martin Junker Petra Wassner

Geschaftsfuhrerin
NRW.INVEST GmbH
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Vorsitzender der Geschaftsfiihrung
RAG Mining Solutions GmbH
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Youling Li Reinhold Zimmermann

General Manager Geschaftsfuhrer
Zimmermann Investment GmbH & Co. KG
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Kunming Iron & Steel Holding Corporation
A F B

Dr. Hans-Peter Merz

Leiter International

IHK Mittleres Ruhrgebiet, Bochum
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Antragsformular JIAEEHE THEBER (NO: oo, )

fur den Eintritt in den Chinesischen Industrie- und Handelsverband e. V. in Deutschland (CIHD)

1. Firmenname A7) 4 Fk Firmenanschrift 2\ & 3tk

3. Nachname Vorname % Geschlecht 4 %]

4. Geburtsdatum 4 H i Geburtsort Hi4E i 2 Lichtbild
B

5. Pass-/Ausweis-Nr. 318 / iE{4: 515 Staatsangehérigkeit [F £&

6. Anschrift {31k

Tel.-Nr. HiF Fax-Nr. &1L

Handy F-#L E-Mail 1

Website i

7. Beruf (fir Einzelperson) TR (4~ A) Arbeitsgeber 1 #ifiz

Funktion I Tel.-Nr. H1if Fax Nr. {6 &

8. Jahresbeitrag 4> it 4> %% |:| Unternehmen A #: EURO 1.000,-- |:| Privatperson 4~ \: EURO 300,--
1.000 KKt 300k G

Ich versichere, dass ich dieses Formular wahrheitsgemaf ausgefiillt habe. Mir ist bewusst, dass jede vorsatzlich
falsche Angabe als Grund zum Ausschluss aus dem Verband gesehen wird.

ANGAEPTHE AR TR, AR ANA SRR EEN,  WHBH AN 2 A5 .
Ort/Datum AR 15, H Unterschrift 2544
Anmerkungen vom Présidenten :
Genehmigungsdatum FJEH ... unterschrift 2244 .ooooviiiiii

Registergericht: Amtsgericht Disseldorf,

Bankverbindung: National Bank AG,

BLZ: 36020030, Konto-Nr.: 145 955

Zulpicher StraRe 5, D-40549 Dusseldorf, Germany

Telefon: +49-211-500 81 30, Telefax: +49-211-500 81 31

E-Mail: info@cihd.de, Internet: www.cihd.de

Das Formular kénnen Sie auch im Internet herunterladen unter www.cihd.de



